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EDUCA BUSINESS SCHOOL

SOMOS EDUCA BUSINESS SCHOOL

EDUCA Business School es una institucién de formacién online especializada en negocios. Como
miembro de la Comisién Internacional de Educacion a Distancia y con el prestigioso Certificado de
Calidad AENOR (normativa ISO 9001) nuestra institucién se distingue por su compromiso con la
excelencia educativa.

Nuestra oferta formativa, ademas de satisfacer las demandas del mercado laboral actual, puede
bonificarse como formacién continua para el personal trabajador, asi como ser homologados en
Oposiciones dentro de la Administracién Pablica. Las titulaciones de EDUCA Business School se
pueden certificarse con la Apostilla de La Haya dotandolos de validez internacional en mas de 160
paises.
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EDUCA BUSINESS SCHOOL

RANKINGS DE EDUCA BUSINESS SCHOOL

Educa Business School se engloba en el conjunto de EDUCA EDTECH Group, que ha sido reconocido
por su trabajo en el campo de la formacién online.

Todas las entidades bajo el sello EDUCA EDTECH comparten la misién de democratizar el acceso a la
educacién y apuestan por la transferencia de conocimiento, por el desarrollo tecnolégico y por la
investigacion. Gracias a ello ha conseguido el reconocimiento de diferentes rankings a nivel nacional e
internacional.
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EDUCA BUSINESS SCHOOL

BY EDUCA EDTECH

Educa Business School es una marca avalada por EDUCA EDTECH Group, que esta compuesto por un
conjunto de experimentadas y reconocidas instituciones educativas de formacién online. Todas las
entidades que lo fForman comparten la misién de democratizar el acceso a la educacién y apuestan por
la transferencia de conocimiento, por el desarrollo tecnolégico y por la investigacién.
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METODOLOGIA LXP

La metodologia EDUCA LXP permite una experiencia mejorada de aprendizaje integrando la Al en los
procesos de e-learning, a través de modelos predictivos altamente personalizados, derivados del
estudio de necesidades detectadas en la interaccion del alumnado con sus entornos virtuales.

EDUCA LXP es fruto de la Transferencia de Resultados de Investigacion de varios proyectos

multidisciplinares de I+D+i, con participacion de distintas Universidades Internacionales que apuestan
por la transferencia de conocimientos, desarrollo tecnoldgico e investigacion.

\{:}, 1. Flexibilidad

)

O Aprendizaje 100% online y flexible, que permite al alumnado estudiar
= donde, cuando y como quiera.

2. Accesibilidad

[_r\@',ﬁl Cercania y comprension. Democratizando el acceso a la educacion
— trabajando para que todas las personas tengan la oportunidad de seguir
formandose.

3. Personalizacion

3

linerarios formativos individualizados y adaptados a las necesidades de
cada estudiante.

4. Acompanamiento /S eguimiento docente

Orientacion académica por parte de un equipo docente especialista en su
area de conocimiento, que aboga por la calidad educativa adaptando los
procesos a las necesidades del mercado laboral.

30

304

5. Innovacion

Desarrollos tecnologicos en permanente evolucion impulsados por la Al
mediante Learning Experience Platform.

B

6. Excelencia educativa

0 & Enfoque didactico orientado al trabajo por competencias, que favorece un
aprendizaje practico v significativo, garantizando el desarrollo profesional.



EDUCA BUSINESS SCHOOL

RAZONES POR LAS QUE ELEGIR EDUCA BUSINESS SCHOOL

1 « FORMACION ONLINE ESPECIALIZADA

Nuestros alumnos acceden a un modelo pedagodgico
innovador de mas de 20 aiios de experiencia educativa con
Calidad Europea.

A

Ay |

2- METODOLOGIA DE EDUCACION FLEXIBLE

Con nuestra metodologia estudiaran 100% online y nuestros ar
alumnos/as tendran acceso los 365 dias del ano a la
plataforma educativa.

3. CAMPUS VIRTUAL DE ULTIMA TECNOLOGIA

ﬂ
v

Contamos con una plataforma avanzada con material adaptado a
la realidad empresarial, que fomenta la participacion, interaccion y
comunicacion con alumnos de distintos paises.
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EDUCA BUSINESS SCHOOL

4- DOCENTES DE PRIMER NIVEL

Nuestros docentes estan acreditados y formados en
Universidades de alto prestigio en Europa, todos en
activo y con una amplia experiencia profesional.

5- TUTORIA PERMANENTE

ﬂ Contamos con un Centro de Atencion al Estudiante CAE,
b que brinda atencion personalizada y acompanamiento

‘ Z:JZ durante todo el proceso formativo.

6- DOBLE MATRICULACION

Algunas de nuestras acciones formativas cuentan con la 4‘ 4‘
llamada Doble matriculacion, que te permite obtener dos
formaciones, ya sean de masters o curso, al precio de una.
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Master en Tendencias y Nuevos Estilos en Escaparatismo
DURACION
@ 1500 horas
MODALIDAD
EEAN | onuine

PERSONALIZADO

g 8 ‘_2 ACOMPANAMIENTO
7

Titulaciéon

Titulacién de Master en Tendencias y Nuevos Estilos en Escaparatismo con 1500 horas expedida por
EDUCA BUSINESS SCHOOL como Escuela de Negocios Acreditada para la Imparticién de Formacion
Superior de Postgrado, con Validez Profesional a Nivel Internacional.
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como centro acreditado para la imy

§ expide el presen pio

: NOMBRE DEL ALUMNO/A

con nimero de documento XXXXXXXXX ha superado los estudios correspondientes de
Nombre del curso

con una duracién de XXX horas, perteneciente al Plan de Formacién

¥ para que surta los efectos pertinentes queda registrado
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Descripcion

Si trabaja en el sector comercial y desea especializarse en las funciones relacionadas con el
escaparatismo y decoracién de tiendas este es su momento, con el Master en Tendencias y Nuevos
Estilos en Escaparatismo podra adquirir las técnicas esenciales para aplicar las nuevas tendencias en
escaparatismo en un entorno comercial. El escaparatismo junto a la decoracién son las claves para
potenciar la imagen de un negocio. El aprovechamiento racional del espacio junto con la aplicacién de
las técnicas de escaparatismo adecuadas hara que los clientes no sélo entren en una tienda sino que
compren mas al apetecerles permanecer durante mas tiempo en ella.

Objetivos

Los objetivos de este Master en Tendencias y Nuevos Estilos en Escaparatismo son los siguientes: -
Conocer la importancia que el escaparate tiene en el conjunto de las acciones de venta de un
comercio, destacando el aspecto publicitario. - Aprender los principios y técnicas de composicién que
permitan distribuir y colocar correctamente la mercancia en el escaparate, manejando correctamente
los principios del color y la iluminacién. - Definir distintos tipos de surtido y categoria de productos o
categorias de productos para optimizar un espacio de venta. - Analizar la determinacién y organizacién
de un plan de implantacién de productos. - Producir mensajes orales en situaciones de relacién con un
cliente para satisfacer sus necesidades. - Redactar y cumplimentar documentacién comercial basica
utilizando las herramientas de interpretacion, manuales e informaticas, y fuentes de informacion
adecuadas.

Para qué te prepara

El Master en Tendencias y Nuevos Estilos en Escaparatismo estd dirigido a personas interesadas en
especializarse en escaparatismo, asi como a profesionales que deseen ampliar su formacién en este
entorno.

A quién va dirigido

El Master en Tendencias y Nuevos Estilos en Escaparatismo le prepara para tener una visién completa
sobre el entorno del escaparatismo y las diferentes técnicas de implantacién y montaje, ademdas de
realizar proyectos de decoracion de tiendas.

Salidas laborales

Con este Master en Tendencias y Nuevos Estilos en Escaparatismo, ampliards tu formacién en el
ambito del comercio. Asimismo, te permitira desarrollar tu actividad profesional como experto en
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escaparatismo y decoracién de tiendas.
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EDUCA BUSINESS SCHOOL

TEMARIO

PARTE 1. ESCAPARATISMO
MODULO 1. TEORIA ESCAPARATISMO
UNIDAD DIDACTICA 1. CONCEPTOS BASICOS

Concepto de mercado
Cliente/Consumidor
Marketing

La marca

Concepto de calidad
Concepto de excelencia
Merchandising

NouvbkwnN =

UNIDAD DIDACTICA 2. EL ESCAPARATE

Introduccién

Introduccion histérica del escaparate
Funciones y objetivos de un escaparate
Tipos de escaparates

El escaparate como elemento comunicador
Requisitos de un buen escaparate

;Qué es un escaparatista?

Noukrwdh =

UNIDAD DIDACTICA 3. PRINCIPIOS BASICOS EN EL MONTAJE DE UN ESCAPARATE

Introduccién

Principios basicos de un escaparate
Caracteristicas fundamentales de un escaparate
Principios de composicion de un escaparate

El recorrido visual

nhwpn=

UNIDAD DIDACTICA 4. TECNICAS DE COMPOSICION EN EL ESCAPARATISMO

1. Introduccién
2. Técnicas basadas en el trazado de la linea imaginaria
3. Técnicas basadas en la localizacién del punto

UNIDAD DIDACTICA 5. COMPOSICION VISUAL DEL ESCAPARATE

Introduccién

El color

La luz y la iluminacién

Lineas, volimenes y superficies

PN =

UNIDAD DIDACTICA 6. ELEMENTOS QUE INTERVIENEN EN LA ANIMACION DE UN ESCAPARATE
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Elementos estructurales

Elementos de fijacion

Revestimientos

Carteles

Materiales de ambientacién

Elementos moéviles y sistemas de animacién
Elementos fijos

Elementos vivos

Maniquies

Herramientas de trabajo en el escaparate

YN hWN =

—_—

UNIDAD DIDACTICA 7. PASOS A SEGUIR EN EL MONTAJE DE UN ESCAPARATE

Introduccién

La idea

El proyecto

Maqueta

Presupuesto

Tiempo de ejecucién

Programacion de la exposicion de productos
Preparacion de los productos a exponer

El montaje de los productos

WoNU A WN =

UNIDAD DIDACTICA 8. DIBUJO Y DISENO

1. La comunicacion visual: el significado del disefio
2. La composiciony el disefo
3. Dibujo artistico y dibujo técnico

ANEXO 1. IDEAS Y EJEMPLOS PARA EL DISENO DE ESCAPARATES
MODULO 2. RECURSOS PRACTICOS ESCAPARATISMO
UNIDAD DIDACTICA 1. TECNICAS DE TRABAJO

Productos rigidos y flexibles

Agrupaciones de Productos rigidos y flexibles
Colocacion de Adhesivos Decorativos en Escaparates
Cémo Decorar un Escaparate de moda.

Cémo vestir un Busto en un escaparate de moda.

El uso del color en el escaparate

Elementos decorativos para escaparates

Elementos estructurales para escaparates

N kA WN =

TEMA 2. EJEMPLOS DE TIENDAS Y ESCAPARATES INTERACTIVOS
PARTE 2. DECORACION DE TIENDAS

MODULO 1. TEORIA DECORACION DE TIENDAS

<
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UNIDAD DIDACTICA 1. INTRODUCCION: PLANIFICACION, DISENO Y DECORACION

Breve historia del disefio.

¢Qué es el disefno y la decoracion?
Planificacion de la idea decorativa.
Disefo del proyecto de interiores.
Ejecucion del proyecto decorativo.

AN =

UNIDAD DIDACTICA 2. FUNDAMENTOS DE DISENO Y DECORACION

Nociones sobre el disefio y decoracion.
El color.

La iluminacioén.

El espacio.

PN

UNIDAD DIDACTICA 3. PRESENTACION DEL PRODUCTO

El Visual Merchandising.

Reglas basicas de Visual Merchandising.

Las imagenes.

El color.

Criterios de distribucién y presentacién del proyecto.
Colocacion del mobiliario.

Presentaciones por temporadas.

NouvkrwbhN =

UNIDAD DIDACTICA 4. MOBILIARIO Y ELEMENTOS

1. Introduccion.
2. Tipos de mobiliario.
3. Utileria. Rotacion de la mercaderia.

UNIDAD DIDACTICA 5. ORGANIZACION DE ESPACIOS COMERCIALES

Introduccion.

La distribucién.

Recorrido del cliente.
Proporciones del espacio.
Organizaciones de espacios.

nmhwn =

UNIDAD DIDACTICA 6. LA ATMOSFERA EN LOS ESPACIOS DE VENTA

Introduccion.

Efectos visuales.
Marketing sensorial.
Estilos decorativos.
Clasificacion del espacio.

nhwn=

UNIDAD DIDACTICA 7. MONTAJE DE UNA PRESENTACION VISUAL

1. Introduccion.
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La composicion.

El peso visual.

Formas de iluminacién.

Sombrasy colores.

Decoracién.

Presentacién en escaparates.

Organizaciéon de los elementos en el escaparate.

UNIDAD DIDACTICA 8. MONTAJE DE STAND

aunpkhwnNn=

UNIDAD DIDACTICA 9. PUBLICIDAD EN INTERIORES Y EXTERIORES

NoubkhwnN=

Montaje de stand.

Disefio y distribucion del espacio.

Presentacion del producto.

Publicidad, soportes publicitarios.

Clasificacion del stand.

Factores para planificar la asistencia en la feria.

Introduccion.

Fachadas, escaparates y entradas.
Publicidad exterior.

El logotipo.

Carteles.

Publicidad en el interior.

Las etiquetas de precios.

UNIDAD DIDACTICA 10. ELECCION DE MATERIALES ADECUADOS

N

10.
11.
12.

N hAWN =

Introduccion.

Materiales en el disefio del local.
Materiales de decoracién: piedra.
Materiales de decoraciéon: madera.
Materiales de decoracion: vidrios.
Materiales de decoracién: metal.
Materiales de decoracion: sintéticos, plasticos.
Materiales de decoraciéon: hormigén y yeso.
Materiales para la presentacion visual.
Materiales a utilizar en el escaparate.
Revestimiento de papel pintado.
Materiales decorativos de ambientacion.

UNIDAD DIDACTICA 11. COMPOSICION DEL PROYECTO TECNICO

AN =

Planteamiento del proyecto.

Fases de la planificacién.

Esquema de la planificacion del proyecto.
Realizacién del proyecto.

Datos técnicos para locales comerciales.

<
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6. Datos técnicos: paredes y techos.
7. Prestaciones técnicas: mobiliario e iluminacién.
8. Datos técnicos: aire acondicionado.

UNIDAD DIDACTICA 12. ULTIMAS TENDENCIAS EN EL DISENO DE TIENDAS

Introduccion.

Los nuevos comercios.

Tipos de negocios.

Diferencia entre negocios y mercados especiales.
Los nuevos conceptos por sectores.

Tiendas con estilo.

ounpwN-=

MODULO 2. RECURSOS PRACTICOS DECORACION DE TIENDAS

UNIDAD DIDACTICA 1. RECURSOS DIDACTICOS

Concepto de escaparte, objetivos y funciones
El escaparte como vendedor

Eficacia y rendimiento del escaparate
Tipos de escaparate

Ideay Boceto

Carteleria y Rotulacion

Herramientas, Gtiles y mobiliario
Materiales y tipos de pintura
Planificacion y presupuesto

10. Realizacion del Proyecto

11. Técnicas complementarias de Decoracién
12. Luzy Color

13. Tipos de iluminacién

N A WN =

o

UNIDAD DIDACTICA 2. ANEXO FOTOGRAFICO
PARTE 3. ESCAPARATISMO COMERCIAL
UNIDAD DIDACTICA 1. ANALISIS DEL ESCAPARATE.

El escaparate y la comunicacién:

La percepcion y la memoria selectiva.

La imagen a proyectar del escaparate:
La asimetria y la simetria del escaparate:
La geometria del escaparate:

Eficacia del escaparate:

ounhkhwnNn-=

UNIDAD DIDACTICA 2. DISENO E IMAGEN DEL ESCAPARATE COMERCIAL.

1. Principios bdsicos del escaparatismo:

2. Andlisis del color en la definicién del escaparate.
3. Analisis de la iluminacién en el escaparatismo.

4. Elementos estructurales del escaparate:
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Moédulos carteles, senalizaciones entre otras.

Aplicacién del color e iluminacion al escaparate.

Valoracion de un escaparate:

Materiales:

Realizacién de bocetos de escaparates.

Utilizacién de programas informaticos de dibujo, disefio y distribucién del escaparate.

UNIDAD DIDACTICA 3. ORGANIZACION DEL MONTAJE DEL ESCAPARATE COMERCIAL.

ounpkpwNn-=

Planificacion de actividades:

Organizacion de la preparaciéon de los materiales y herramientas.

Cronogramay ejecucion de tareas y montaje.

Elaboracion del presupuesto del escaparate comercial:

Seguridad e higiene en el montaje de escaparate:

Simulacion de la supervision y organizacion del montaje de escaparate/s comercial/es.

PARTE 4. INGLES PROFESIONAL PARA ACTIVIDADES COMERCIALES

UNIDAD DIDACTICA 1. ATENCION AL CLIENTE/CONSUMIDOR EN INGLES.

AN =

Terminologia especifica en las relaciones comerciales con clientes.

Usos y estructuras habituales en la atencién al cliente/consumidor:

Diferenciacién de estilos formal e informal en la comunicaciéon comercial oral y escrita.
Tratamiento de reclamaciones o quejas de los clientes/consumidores:

Simulacion de situaciones de atencion al cliente y resolucion de reclamaciones con fluidez y
naturalidad.

UNIDAD DIDACTICA 2. APLICACION DE TECNICAS DE VENTA EN INGLES.

N =

ounhkw

. Presentacion de productos/servicios:

Pautas y convenciones habituales para la deteccién de necesidades de los
clientes/consumidores.

Férmulas para la expresion y comparacion de condiciones de venta:

Férmulas para el tratamiento de objeciones del cliente/consumidor.
Estructuras sintdcticas y usos habituales en la venta telefénica:

Simulacién de situaciones comerciales habituales con clientes: presentacion de
productos/servicios, entre otros.

UNIDAD DIDACTICA 3. COMUNICACION COMERCIAL ESCRITA EN INGLES.

PN =

b

Estructuray terminologia habitual en la documentaciéon comercial bésica:

Cumplimentaciéon de documentaciéon comercial basica en inglés:

Redaccién de correspondencia comercial:

Estructuray férmulas habituales en la elaboraciéon de documentos de comunicacién interna en la
empresa en inglés.

Elaboracion de informes y presentaciones comerciales en inglés.

Estructuras sintdcticas utilizadas habitualmente en el comercio electrénico para incentivar la
venta.

. Abreviaturasy usos habituales en la comunicacién escrita con diferentes soportes:
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