<. EDUCA

business school

Master en Gestidon Inmobiliaria




EDUCA BUSINESS SCHOOL

INDICE

Somos Educa . Alianzas y
1 Business School ‘ Rankings 3 acreditaciones

By EDUCA Razones por las
4 ‘ EDTECH 5 Metodologla 6 ‘ que elegir Educa
Group Business School

7 ‘ Prograrpa 8 ‘ Temario 9 ‘ Contacto
Formativo

<. EDUCA

business school



EDUCA BUSINESS SCHOOL

SOMOS EDUCA BUSINESS SCHOOL

EDUCA Business School es una institucién de formacién online especializada en negocios. Como
miembro de la Comisién Internacional de Educacion a Distancia y con el prestigioso Certificado de
Calidad AENOR (normativa ISO 9001) nuestra institucién se distingue por su compromiso con la
excelencia educativa.

Nuestra oferta formativa, ademas de satisfacer las demandas del mercado laboral actual, puede
bonificarse como formacién continua para el personal trabajador, asi como ser homologados en
Oposiciones dentro de la Administracién Pablica. Las titulaciones de EDUCA Business School se
pueden certificarse con la Apostilla de La Haya dotandolos de validez internacional en mas de 160
paises.
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EDUCA BUSINESS SCHOOL

RANKINGS DE EDUCA BUSINESS SCHOOL

Educa Business School se engloba en el conjunto de EDUCA EDTECH Group, que ha sido reconocido
por su trabajo en el campo de la formacién online.

Todas las entidades bajo el sello EDUCA EDTECH comparten la misién de democratizar el acceso a la
educacién y apuestan por la transferencia de conocimiento, por el desarrollo tecnolégico y por la
investigacion. Gracias a ello ha conseguido el reconocimiento de diferentes rankings a nivel nacional e
internacional.
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EDUCA BUSINESS SCHOOL
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EDUCA BUSINESS SCHOOL

BY EDUCA EDTECH

Educa Business School es una marca avalada por EDUCA EDTECH Group, que esta compuesto por un
conjunto de experimentadas y reconocidas instituciones educativas de formacién online. Todas las
entidades que lo fForman comparten la misién de democratizar el acceso a la educacién y apuestan por
la transferencia de conocimiento, por el desarrollo tecnolégico y por la investigacién.
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METODOLOGIA LXP

La metodologia EDUCA LXP permite una experiencia mejorada de aprendizaje integrando la Al en los
procesos de e-learning, a través de modelos predictivos altamente personalizados, derivados del
estudio de necesidades detectadas en la interaccion del alumnado con sus entornos virtuales.

EDUCA LXP es fruto de la Transferencia de Resultados de Investigacion de varios proyectos

multidisciplinares de I+D+i, con participacion de distintas Universidades Internacionales que apuestan
por la transferencia de conocimientos, desarrollo tecnoldgico e investigacion.

\{:}, 1. Flexibilidad

)

O Aprendizaje 100% online y flexible, que permite al alumnado estudiar
= donde, cuando y como quiera.

2. Accesibilidad

[_r\@',ﬁl Cercania y comprension. Democratizando el acceso a la educacion
— trabajando para que todas las personas tengan la oportunidad de seguir
formandose.

3. Personalizacion

3

linerarios formativos individualizados y adaptados a las necesidades de
cada estudiante.

4. Acompanamiento /S eguimiento docente

Orientacion académica por parte de un equipo docente especialista en su
area de conocimiento, que aboga por la calidad educativa adaptando los
procesos a las necesidades del mercado laboral.

30

304

5. Innovacion

Desarrollos tecnologicos en permanente evolucion impulsados por la Al
mediante Learning Experience Platform.

B

6. Excelencia educativa

0 & Enfoque didactico orientado al trabajo por competencias, que favorece un
aprendizaje practico v significativo, garantizando el desarrollo profesional.



EDUCA BUSINESS SCHOOL

RAZONES POR LAS QUE ELEGIR EDUCA BUSINESS SCHOOL

1 « FORMACION ONLINE ESPECIALIZADA

Nuestros alumnos acceden a un modelo pedagodgico
innovador de mas de 20 aiios de experiencia educativa con
Calidad Europea.

A

Ay |

2- METODOLOGIA DE EDUCACION FLEXIBLE

Con nuestra metodologia estudiaran 100% online y nuestros ar
alumnos/as tendran acceso los 365 dias del ano a la
plataforma educativa.

3. CAMPUS VIRTUAL DE ULTIMA TECNOLOGIA

ﬂ
v

Contamos con una plataforma avanzada con material adaptado a
la realidad empresarial, que fomenta la participacion, interaccion y
comunicacion con alumnos de distintos paises.
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EDUCA BUSINESS SCHOOL

4- DOCENTES DE PRIMER NIVEL

Nuestros docentes estan acreditados y formados en
Universidades de alto prestigio en Europa, todos en
activo y con una amplia experiencia profesional.

5- TUTORIA PERMANENTE

ﬂ Contamos con un Centro de Atencion al Estudiante CAE,
b que brinda atencion personalizada y acompanamiento

‘ Z:JZ durante todo el proceso formativo.

6- DOBLE MATRICULACION

Algunas de nuestras acciones formativas cuentan con la 4‘ 4‘
llamada Doble matriculacion, que te permite obtener dos
formaciones, ya sean de masters o curso, al precio de una.
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EDUCA BUSINESS SCHOOL

Master en Gestién Inmobiliaria

DURACION
@ 1500 horas

MODALIDAD
BN | onune

PERSONALIZADO

g 8 ‘_2 ACOMPANAMIENTO
7

Titulaciéon

Titulacién de Master en Gestion Inmobiliaria con 1500 horas expedida por EDUCA BUSINESS SCHOOL
como Escuela de Negocios Acreditada para la Imparticion de Formacién Superior de Postgrado, con
Validez Profesional a Nivel Internacional
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como centro acreditado para la imparticién de acciones formativas
expide el presente titulo propio

NOMBRE DEL ALUMNO/A

con nimero de document to XXXXXXXXX ha superado los estudios correspondientes de

1 una duracién de XXX horas, perteneciente al Plan de Formacién de Educa Business School.
¥ para que surta los efectos pertinentes queda registrado con nimero de expediente XXXX/XXXX-XXXX-XXXXXX.
Con una calificacion XXXXXXXXXXXXXXX,

¥ para que conste expido la presente titulacién en Granada, a (dia) de (mes) del (afio).

Firma del Alumno/a La Direccién Académica

NOMBRE ALUMNO/A NOMBRE DE AREA MANAGER
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EDUCA BUSINESS SCHOOL

Descripcion

El Master en Gestién Inmobiliaria se presenta como una oportunidad Unica en un sector en constante
crecimiento y transformacién. Con la creciente urbanizacién y la evolucion del mercado inmobiliario, la
demanda de profesionales altamente capacitados es mayor que nunca. Este master te ofrece una
formacion integral y especializada en areas clave como el derecho inmobiliario, la tasacion de bienes,
la gestién urbanistica y el marketing digital. Mediante un enfoque practico y actualizado, desarrollaras
habilidades esenciales para gestionar proyectos inmobiliarios de manera eficiente y sostenible.
Ademds, te prepararas para enfrentar los desafios fiscales y financieros del sector, garantizando asi
una visién completa y estratégica. Optar por este programa es apostar por un futuro prometedor en
un mercado con amplias oportunidades laborales y de desarrollo profesional. Aprovecha la flexibilidad
del aprendizaje online y conviértete en un lider en gestiéon inmobiliaria.

Objetivos

'- Analizar la normativa vigente en gestion inmobiliaria y su aplicacion practica. - Comprender el
derecho real de propiedad y sus limitaciones juridicas. - Desarrollar habilidades para tasar y valorar
propiedades inmobiliarias. - Evaluar el mercado inmobiliario y financiero para decisiones estratégicas. -
Identificar técnicas de marketing digital aplicadas al sector inmobiliario. - Aplicar conocimientos de
fiscalidad inmobiliaria en operaciones especificas. - Disefar estrategias de gestion financiera en
empresas inmobiliarias.

Para qué te prepara

El Master en Gestién Inmobiliaria esta dirigido a profesionales y titulados del sector inmobiliario que
buscan profundizar en dreas como derecho, valoracién de bienes, gestion urbanistica, mercado
financiero y marketing. Ideal para quienes desean actualizar conocimientos avanzados y desarrollar
competencias en planificacion financiera, fiscalidad y estrategias de comercializacion en el ambito
inmobiliario.

A quién va dirigido

El Master en Gestién Inmobiliaria te capacita para afrontar desafios complejos en el sector.
Aprenderas a gestionar transacciones inmobiliarias y derechos de propiedad, dominar las valoraciones
y tasaciones, y entender la fiscalidad aplicada a inmuebles. Ademas, adquiriras habilidades en gestion
urbanistica, financiera y de marketing, permitiéndote desarrollar estrategias efectivas y sostenibles
para la promocion y comercializacién de propiedades. El conocimiento adquirido te prepara para
liderar con éxito en el dindmico mercado inmobiliario.
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EDUCA BUSINESS SCHOOL

Salidas laborales

'- Asesor inmobiliario especializado en derecho registral y propiedad. - Tasador de bienes inmuebles
con enfoque en normativa y técnicas de valoracién. - Consultor urbanistico en gestion del suelo y
expropiaciones. - Gestor financiero para empresas inmobiliarias. - Especialista en marketing digital
inmobiliario. - Analista de due diligence en fusiones y adquisiciones empresariales.

<. EDUCA

business school



EDUCA BUSINESS SCHOOL

TEMARIO

MODULO 1. INTRODUCCION A LA GESTION INMOBILIARIA. DERECHO Y REGULACION

UNIDAD DIDACTICA 1. ASPECTOS INTRODUCTORIOS DE LA GESTION INMOBILIARIA

A e

Repercusion juridicay econdémica

El técnico gestor inmobiliario

El mandato

Arrendamiento de servicios

Regulacién juridica del corretaje y la mediaciéon
Aspectos relevantes de la nota de encargo

UNIDAD DIDACTICA 2. EL DERECHO REAL DE PROPIEDAD Y LOS DERECHOS REALES LIMITATIVOS DE
DOMINIO

—_—

SoYvYeNoURWDN =

Aspectos introductorios al Derecho inmobiliario
Aspectos fundamentales del derecho de propiedad
El derecho de propiedad en la Constitucion Espanola
El derecho de usufructo

El derecho real de servidumbre

Derechos reales limitativos de dominio

Problemas de vecindad

Tipos de propiedad inmobiliaria: propiedad urbanay propiedad rustica
Los tipos de suelo

Las restricciones y los derechos derivados
Restricciones y limitaciones de las parcelaciones

UNIDAD DIDACTICA 3. LA COMPRAVENTA (1)

AN =

La tramitacion de la compraventa

Aspectos fundamentales del contrato de arras
Concepcién juridica del contrato de opciéon de compra
Las promesas de compray de venta

Tipos de precontratos

UNIDAD DIDACTICA 4. LA COMPRAVENTA (1)

N AWM=

Repercusion juridica y econémica de la compraventa

Concepciény caracteres de la compraventa

Los sujetos intervinientes en la compraventa

Concepcién juridica del objeto de compraventa: cosa por precio

La perfeccion del contrato de compraventa

Deberes y obligaciones del vendedor: la entrega y el saneamiento
Deberes y obligaciones del comprador: pago del precio y de los intereses
Tipos de contratos
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EDUCA BUSINESS SCHOOL

UNIDAD DIDACTICA 5. FUNDAMENTOS TEORICOS DEL DERECHO INMOBILIARIO Y EL DERECHO
REGISTRAL

1. Concepcion, caracteres y contenido del Derecho inmobiliario y registral
2. Principio de publicidad registral
3. Elregistro de la propiedad

UNIDAD DIDACTICA 6. LA INSTITUCION DEL REGISTRO DE LA PROPIEDAD

Institucion registral: el Registro de la propiedad

Objeto del registro

Concepcién juridica de la inmatriculacién

Situaciones inscribibles

Titulos inscribibles

Situaciones que ingresan en el registro

Los titulos inscribibles: objeto Formal de entrada en el Registro de la Propiedad

NouvbkwnN =

UNIDAD DIDACTICA 7. PROCESO Y PROCEDIMIENTO DEL REGISTRO

Fundamentos teéricos del asiento de presentacion
Calificacién en el Registro de la Propiedad

La inscripcion registral

Concepcién juridica de la fe publica registral
Concepcién de las anotaciones preventivas

Otras figuras juridicas registrales: los asientos

ounpkpwNn-=

UNIDAD DIDACTICA 8. LA HIPOTECA COMO DERECHO REAL DE GARANTIA

Fundamentos juridicos de los derechos reales de garantia
Concepcién juridica de la hipoteca inmobiliaria

Sujetos intervinientes de la hipoteca inmobiliaria
Constituciéon del derecho real de garantia de la hipoteca
El objeto del derecho real de garantia de la hipoteca

La obligacién garantizada de la hipoteca

Extincion del derecho real de garantia de hipoteca

NouvbkwnN =

UNIDAD DIDACTICA 9. EL ARRENDAMIENTO (1)

Concepciény caracteres del contrato de arrendamiento
Elementos fundamentales del arrendamiento

La normativa vigente en materia de arrendamientos
Obligaciones y derechos para el arrendatario

Concepcién juridica del subarriendo

Los deberes del arrendador

Aspectos fundamentales de la enajenacién de la cosa arrendada
La extincion del contrato de arrendamiento

Concepcién juridica del desahucio

VWO N A WDN =

UNIDAD DIDACTICA 10. EL ARRENDAMIENTO (ll)
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N A WN =

e

10.
11.
12.

EDUCA BUSINESS SCHOOL

Legislaciéon especifica en materia de arrendamientos urbanos
Clasificacion de los contratos de arrendamientos urbanos
Fundamentos juridicos del arrendamiento de vivienda

Aspectos clave del contra de arrendamiento: duracién y prérroga
Concepcién juridica de larenta

Obras de conservaciéon y mejora

Obras de conservacion y mejora

La concepcion juridica de la cesion y el subarriendo

Regulacién de la subrogacién en el contrato de arrendamiento
Especialidad de la extincion del contrato de arrendamiento urbano
Regulacién juridica de la indemnizacién del arrendatario

Especial referencia al régimen transitorio, Decreto Boyer

UNIDAD DIDACTICA 11. EL ARRENDAMIENTO (l11)

VWoOoNL A WN =

Regulacién del arrendamiento para uso distinto a la vivienda

Concepcién juridica de la cesién, subarriendo y subrogaciéon

Aspectos fundamentales de la duracién del contrato

Concepcién juridica de la renta

Concepcién juridica de las obras de conservacién y mejora

La ordenacion juridica de las obras de conservacion y mejora

Especialidad de la extincion del contrato de arrendamiento para uso distinto a la vivienda
Regulacién juridica de la indemnizacion del arrendatario

Viscitudes los contratos de arrendamiento, su régimen transitorio

MODULO 2. LA VALORACION Y TASACION DE BIENES INMOBILIARIOS

UNIDAD DIDACTICA 1. ;QUE SON LAS VALORACIONES Y TASACIONES INMOBILIARIAS?

nuhwnN =

Conceptos y definiciones

Quién realiza la valoracién o tasacién

Objeto de la valoracién inmobiliaria

Definiciones previas a la valoracién de inmuebles
Finalidad de la valoracién y tasacién inmobiliaria

UNIDAD DIDACTICA 2. VALORACION DE INMUEBLES Y MARCO NORMATIVO

kN =

Objetivos y funcién de la valoracién de inmuebles
Principios de valoracién

Fuentes de informacién de precios y alquileres
Tipos de valoracién

Legislaciéon aplicable a la tasacion de inmuebles

UNIDAD DIDACTICA 3. TIPOS DE PROPIEDADES Y DERECHOS SOBRE LOS BIENES

PN =

La propiedad

La accesion y la ocupaciéon como modos especificos de adquirir la propiedad
El derecho real de usufructo y los derechos de uso y habitacién

La hipoteca inmobiliaria
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EDUCA BUSINESS SCHOOL

UNIDAD DIDACTICA 4. NORMATIVA APLICABLE A LAS VALORACIONES Y TASACIONES INMOBILIARIAS

La valoracién de inmuebles y de determinados derechos para ciertas finalidades financieras
Regulacién de las normas técnicas de valoracién y valores del suelo

La Ley del Suelo

Régimen Juridico de homologacién para las valoraciones de bienes inmuebles

Régimen Juridico de homologacién de los servicios y sociedades de tasacion

Ley General Tributaria

Ley Hipotecaria

Regulacién del Impuesto sobre Transmisiones Patrimoniales y Actos Juridicos Documentados
Disposiciones del Cédigo Civil

Ley de Enjuiciamiento Civil

VYN hAWN =

—_—

UNIDAD DIDACTICA 5. TECNICAS DE VALORACION INMOBILIARIA

1. Calculo del valor de reemplazamiento bruto y neto por el método del coste

2. Calculo del valor de mercado por el método de comparacién

3. Valoracién de inmuebles que producen rentas o son susceptibles de llegar a producirlas por el
método de actualizacién de rentas

4. Calculo del valor hipotecario y de mercado de un bien por el método residual

UNIDAD DIDACTICA 6. ELABORACION DE INFORMES Y CERTIFICADOS DE TASACION

1. Aspectos generales en la elaboracién de informes de tasacién
2. Aspectos formales de los informes y certificados de valoracion
3. Estructura general de los informes y certificados de tasacion
4. Régimen de responsabilidad del tasador

UNIDAD DIDACTICA 7. INFORME DE TASACION DEL INMUEBLE

1. Tipos de informes
2. Estructura del informe de tasacién del precio de un inmueble
3. Andlisis e interpretacion del informe de valoracién del precio

MODULO 3. GESTION URBANISTICA DE LA EMPRESA INMOBILIARIA
UNIDAD DIDACTICA 1. ASPECTOS INTRODUCTORIOS DE LA GESTION DEL AMBITO URBANISTICO

1. Aspectos introductorios de la gestién urbanistica
2. Elsector urbanistico en Espana

3. Regulacién legislativa en el sector urbanistico

4. Fundamentacion juridica de la normativa del suelo

UNIDAD DIDACTICA 2. LOS DERECHOS Y OBLIGACIONES DE LOS CIUDADANOS

Determinacién de los derechos y prerrogativas de los ciudadanos
Determinacién de los deberes y obligaciones de los ciudadanos
Establecimiento del régimen urbanistico del derecho de propiedad del suelo
Prerrogativas inherentes al derecho de propiedad del suelo

Las obligaciones y cargas de la propiedad del suelo

nhwpn=
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EDUCA BUSINESS SCHOOL

UNIDAD DIDACTICA 3. DETERMINACION DE LAS BASES DEL REGIMEN DEL SUELO

N AWM=

Criterios esenciales del uso del suelo

Desarrollo de la publicidad de la gestién publica urbanistica y su eficacia

Determinacion de las situaciones bdésicas del suelo

El uso y la utilizacion del suelo rural

Desarrollo de la transformacién urbanistica

Realizacién de la evaluacién y el seguimiento de la sostenibilidad del desarrollo urbanistico

Las obligaciones derivadas de la promocién de las actuaciones de la transformacién urbanistica
Aspectos relacionados con el urbanismo

UNIDAD DIDACTICA 4. FUNDAMENTACION DEL REGIMEN DE VALORES

vhwn=

Determinacién del &mbito del régimen de valoraciones

Establecimiento de los criterios generales para determinar el valor de los bienes inmobiliarios
Determinacion del valor del suelo rural

Determinacién del valor del suelo urbanizado

Designacion de la indemnizacion derivada de la Facultad de participar en actuaciones de nueva
urbanizacién

Designacion de la indemnizacion derivada de la iniciativa y la promocion de actuaciones de
urbanizacién o edificacién

. Determinacion del valor del suelo en régimen de distribucion de beneficios y cargas
. Determinacién del régimen de la valoracién

UNIDAD DIDACTICA 5. ESTABLECIMIENTO DEL REGIMEN DE LA EXPROPIACION FORZOSA

NoukrwbdN =

Determinacién de las expropiaciones derivadas de la ordenacién territorial
Determinacion del justiprecio

Realizacién de la ocupacién y su posterior inscripcion en el Registro de la propiedad
Realizacién de la adquisicion libre de cargas

Tipologia en la gestién de las expropiaciones urbanisticas

Casos de retasacién y reversiéon

Casos de indemnizacién

UNIDAD DIDACTICA 6. FUNDAMENTACION DE LA FUNCION SOCIAL DE LA PROPIEDAD

1.
2.
3.
4.

Gestiéon de la ventay la sustitucién forzosa
Determinacién de los patrimonios publicos del suelo
Concepcién del derecho de superficie
Determinacién del régimen juridico del suelo

UNIDAD DIDACTICA 7. LA INSTITUCION DEL REGISTRO DE LA PROPIEDAD EN EL AMBITO
URBANISTICO

AN =

Estructura del Registro de la Propiedad

Titulos inscribibles y anotaciones en el Registro de la Propiedad
Exigencias para los titulos inscribibles

Sujetos solicitantes de inscripcion

Fundamentos de funcionamiento del Registro
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EDUCA BUSINESS SCHOOL

Proceso de inscripcion

Repercusiones de la inscripcién en Registro de la Propiedad
Gestion de la certificacién administrativa

Disposiciones normativas aplicables en materia registral

oo N

MODULO 4. INTRODUCCION AL MERCADO INMOBILIARIO Y FINANCIERO
UNIDAD DIDACTICA 1. CONCEPTOS ECONOMICOS BASICOS

1. Economia
2. Problemas fundamentales en un sistema econémico
3. Mercado y precios: leyes de oferta y demanda

UNIDAD DIDACTICA 2. MERCADO INMOBILIARIO Y DISTRIBUCION INMOBILIARIA

El sector inmobiliario

Caracteristicas del mercado inmobiliario

La agencia inmobiliaria

Posicionamiento y estrategia de la agencia inmobiliaria en el mercado local

PN

UNIDAD DIDACTICA 3. TECNICAS DE PROSPECCION Y LOCALIZACION DE INMUEBLES

1. La funcién de la prospeccién del mercado inmobiliario
2. Rutas de prospeccion

3. Técnicas de localizacién de inmuebles:

4. Calificacién de los prospectos

UNIDAD DIDACTICA 4. AUGE Y CRISIS DEL SECTOR INMOBILIARIO RECIENTE

Sector inmobiliario reciente

Crisis financieray el sector inmobiliario Antecedentes

Evolucion del mercado inmobiliario

Financiacién inmobiliaria en Europa

Auges inmobiliarios en Espana: analisis comparativo

Intervencion publica en el mercado inmobiliario Espaiol

Consideraciones sobre la politica de vivienda en Espana: eficiencia y equidad

NouvbkwnN =

UNIDAD DIDACTICA 5. EL SISTEMA FINANCIERO

Conceptos basicos

Elementos del sistema financiero
Estructura del sistema financiero
La financiacion publica

PN =

UNIDAD DIDACTICA 6. PLANIFICACION FINANCIERA

Introduccién

Plan de inversiones y financiacién a largo plazo
Balances de situacion previsionales a largo plazo
Cuentas de resultados previsionales a largo plazo

PN
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EDUCA BUSINESS SCHOOL

5. Presupuesto de tesoreria a largo plazo
UNIDAD DIDACTICA 7. EL MERCADO DE CAPITALES

Concepto y caracteristicas generales
Comisién nacional del mercado de valores
El mercado primario de valores

Los mercados secundarios de valores

Las bolsas de valores

nhwn=

UNIDAD DIDACTICA 8. SISTEMAS DE GESTION COMERCIAL INMOBILIARIA

1. Caracteristicas de los sistemas de gestién inmobiliaria

2. Sistemas de organizacion y archivo de la informacion captada

3. Eltrabajo en red inmobiliaria:

4. Otras iniciativas emergentes en la gestion comercial inmobiliaria

MODULO 5. REGIMEN FISCAL DE LAS INMOBILIARIAS
UNIDAD DIDACTICA 1. FISCALIDAD DE LAS OPERACIONES INMOBILIARIAS

Introduccion a la fiscalidad de las operaciones inmobiliarias
Planteamiento Urbanistico Operaciones Inmobiliarias
Imposicién Directa

Imposicion Indirecta

Imposicién Local

AN =

UNIDAD DIDACTICA 2. IMPOSICION DIRECTA. IMPUESTO SOBRE LA RENTA DE LAS PERSONAS FiSICAS
(IRPF)

Introduccién al Impuesto Sobre la Renta de las Personas Fisicas
Rendimientos del Trabajo

Rendimientos de capital inmobiliario

Imputacién de Rentas Inmobiliarias

Rendimientos de actividades econémicas

Ganancias y pérdidas patrimoniales

Vivienda: incentivos fiscales

Ejercicios resueltos: Impuesto sobre la Renta de las Personas Fisicas

N A WN =

UNIDAD DIDACTICA 3. IMPOSICION DIRECTA. IMPUESTO SOBRE PATRIMONIO

Cuestiones generales sobre el impuesto sobre el patrimonio
Titularidad de los elementos patrimoniales

Operaciones inmobiliarias en el Impuesto de Patrimonio
Liquidacién y gestion del impuesto sobre el Patrimonio a efectos
Ejercicios resueltos: Impuesto sobre el Patrimonio

nhwn=

UNIDAD DIDACTICA 4. IMPOSICION DIRECTA. IMPUESTO SOBRE SUCESIONES Y DONACIONES

1. Aproximacion al Impuesto sobre Sucesiones y Donaciones
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Ambito territorial del impuesto

Determinacion de la base imponible (Valoracion de inmuebles)
4.Reducciones estatales y autonémicas

Tarifas y coeficiente multiplicador

Deducciones y bonificaciones

Ejercicios resueltos: Impuesto sobre Sucesiones y Donaciones

NouvkwhN

UNIDAD DIDACTICA 5. IMPOSICION DIRECTA. IMPUESTO SOBRE SOCIEDADES

Introduccién al Impuesto sobre Sociedades

Operaciones inmobiliarias a efectos del impuesto sobre sociedades
Liquidacién del Impuesto

Ejercicios resueltos: Impuesto sobre Sociedades
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UNIDAD DIDACTICA 6. IMPOSICION DIRECTA. IMPUESTO SOBRE LA RENTA DE NO RESIDENTES

Introducciéon al IRNR

Sujeto pasivo del Impuesto sobre la Renta de No Residentes

Operaciones Inmobiliarias gravadas por el Impuesto sobre la Renta de No Residentes
Reglas de Localizacién del Impuesto sobre la Renta de No Residentes

Ejercicios resueltos: Impuesto sobre la Renta de No Residentes

AN =

UNIDAD DIDACTICA 7. IMPOSICION INDIRECTA. IMPUESTO SOBRE EL VALOR ANADIDO

Aproximacion al IVA en las operaciones inmobiliarias
Exencién en las operaciones inmobiliarias

Tipo Impositivo

Regla de la Prorrata

Regularizacién de bienes de inversion (Prorrata)
Autoconsumo de bienes de inversién

Ejercicios resueltos: Impuesto sobre el Valor Afadido

NouvubkwnN =

UNIDAD DIDACTICA 8. IMPOSICION INDIRECTA. IMPUESTO SOBRE TRANSMISIONES PATRIMONIALES
ONEROSAS Y ACTOS JURIDICOS DOCUMENTADOS

Caracteristicas generale sobre ITPy AJD
Transmisiones Patrimoniales Onerosas
Operaciones Societarias

Actos Juridicos Documentados

Ejercicios resueltos: Impuesto sobre Transmisiones Patrimoniales Onerosas y Actos Juridicos
Documentados
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MODULO 6. LA GESTION FINANCIERA DE LA EMPRESA INMOBILIARIA

UNIDAD DIDACTICA 1. ASPECTOS INTRODUCTORIOS SOBRE LA GESTION FINANCIERA DE LA
EMPRESA INMOBILIARIA

1. Aspectos introductorios a la financiacién de la empresa

2. Aspectos fundamentales de la financiacién propia
3. Conceptualizacién de los diferentes sistemas de amortizacion
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4. Aspectos fundamentales de la financiacion ajena
UNIDAD DIDACTICA 2. DESARROLLO DE LA FINANCIACION PROPIA

1. Determinacion del capital

2. Establecimiento de las reservas

3. Determinacién de la amortizacién en la financiacion propia
4. Gestion de las subvenciones

UNIDAD DIDACTICA 3. DESARROLLO DE LA FINANCIACION AJENA

1. Aspectos introductorios a la financiacién ajena

2. Identificacién de la financiacion a corto plazo

3. Determinacion de la financiacion a medio plazoy a largo plazo
4. Gestion de la garantia de las certificaciones de obra

UNIDAD DIDACTICA 4. FUNDAMENTO CONTABLE DE LOS TiITULOS VALORES

1. Aspectos introductorios a los titulos valores
2. Concepcioén de las letras de cambio

3. Concepcioén juridica del cheque

4. Concepcién juridica del pagaré

UNIDAD DIDACTICA 5. MEDIOS DE PAGO ALTERNATIVOS

1. Determinacién de las transferencias bancarias
2. Gestion del recibo bancario
3. Gestién de la tarjeta bancaria

UNIDAD DIDACTICA 6. FUENTES DE FINANCIACION ALTERNATIVAS

1. Aspectos esenciales de la Sociedad de Garantias Reciprocas

2. Fundamentacion contable del capital de riesgo y las sociedades de inversién
3. Gestién del préstamo participativo

4. Concepcién econdémica de los Business Angels (BA)

UNIDAD DIDACTICA 7. GESTION Y REALIZACION DE LA PLANIFICACION FINANCIERA E INVERSION
1. Gestion de la planificacién financiera

MODULO 7. CONTABILIDAD DE LA EMPRESA INMOBILIARIA

UNIDAD DIDACTICA 1. PLANES SECTORIALES DE EMPRESAS CONSTRUCTORAS E INMOBILIARIA

1. Normalizacién contable y planes sectoriales

2. Diferencia entre empresa constructoray empresa inmobiliaria
3. Regulacién contable

4. Marco conceptual del Plan General Contable

UNIDAD DIDACTICA 2. REPASO A LAS NORMAS DE VALORACION 8 Y 10 DEL PGC
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Albaranesy anticipos

2. Norma 8. Arrendamiento financiero
3. Norma 10. Existencias

UNIDAD DIDACTICA 3. REPASO A LAS NORMAS 14 Y 15 DEL PGC

1.
2.

Norma 14. Ingresos por prestacion de servicios
Norma 15. Provisiones y contingencias

UNIDAD DIDACTICA 4. CONTABILIDAD DE EMPRESAS CONSTRUCTORAS |

VWO N A WN =

Ambito de aplicacién

Cuadro de Cuentas en las Empresas Constructoras

Problemas contables especificos de las Empresas Constructoras

Normas de valoracién en las Empresas Constructoras

Ingresos por ventas. Imputacién de ingresos por obra ejecutada (Norma 18)
Obras realizadas por encargo y con contrato

Caso practico resuelto. Determinacién de ingresos

Obras realizadas sin existencia de contrato

Certificacion de obray factura

UNIDAD DIDACTICA 5. CONTABILIDAD DE LAS EMPRESAS CONSTRUCTORAS I

vhwn=

Operaciones especificas en empresas constructoras
Operaciones con subcontratistas

Contabilidad de las UTES

Las Cuentas Anuales en las Empresas Constructoras

Caso practico resuelto. Actividad de una Sociedad Constructora

UNIDAD DIDACTICA 6. CONTABILIDAD DE GESTION DE LAS EMPRESAS CONSTRUCTORAS

vnhwn=

El proyecto de obra

El presupuesto de obra

Estudio de las clases de costes en las empresas constructoras
Valoracién de costes

Imputacién de ingresos en la empresa constructora

UNIDAD DIDACTICA 7. CONTABILIDAD DE LAS EMPRESAS INMOBILIARIAS |
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Ambito de aplicacién

Cuadro de cuentas

Problemas contable especificos de las empresas inmobiliarias
Normas de valoracién de las empresas inmobiliarias
Contabilidad de los ingresos

UNIDAD DIDACTICA 8. CONTABILIDAD DE LAS EMPRESAS INMOBILIARIAS ||

1. Tratamiento contable de las existencias en las Empresas Inmobiliarias
2. Valoracién de terrenos adquiridos a cambio de construcciones futuras

3.

Casos practicos resueltos. Entregas de terrenos
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Traspasos de elementos entre inmovilizado y existencias
Actividad inmobiliaria y constructora conjuntas
Préstamos hipotecarios subrogables

Derechos de superficie y retracto

Las Cuentas Anuales en las Inmobiliarias

© N A

MODULO 8. MARKETING Y COMERCIALIZACION DE LA PROMOCION INMOBILIARIA
UNIDAD DIDACTICA 1. LA PROMOCION INMOBILIARIA

Introduccién

Qué es un promotor inmobiliario

Presupuesto de obra

Promotores novatos

Definicién de promocién inmobiliaria especulativa y conceptos relacionados
Regulacién en la ordenacién de la edificacion

Algunos rasgos de la problematica general

El problema concreto de la viabilidad financiera

El problema concreto del precio a pagar por el solar

La opcion optimizada - estudios alternativos

v NaUnhWN =
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UNIDAD DIDACTICA 2. MARKETING Y COMERCIALIZACION
1. Marketing y Comercializacién
UNIDAD DIDACTICA 3. DERECHO PROFESIONAL INMOBILIARIO

Los derechos reales

La propiedad y los derechos reales limitativos del dominio
La compraventay el contrato de compraventa

El derecho inmobiliario registral

El registro de la propiedad

Los derechos reales de garantia: la hipoteca

ounphpwN-=

UNIDAD DIDACTICA 4. CODIGO DEONTOLOGICO PARA PROFESIONALES INMOBILIARIOS

1. ¢(Qué es el Codigo Deontoldgico?
2. El Cédigo Deontoldgico en la Profesion Inmobiliaria

UNIDAD DIDACTICA 5. DERECHOS DE LAS PERSONAS CONSUMIDORAS EN LA ADQUISICION Y EL
ARRENDAMIENTO DE VIVIENDAS

1. Regulacion de los derechos del consumidor y usuario
2. Elalquiler de la vivienda

MODULO 9. MARKETING DIGITAL INMOBILIARIO
UNIDAD DIDACTICA 1. CONCEPTUALIZACION DEL MARKETING DIGITAL

1. Introduccién
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2. Marketing electrénico o Marketing Digital

3. Funcionesy objetivos del Marketing Digital

4. Ventajas del Marketing Digital

5. Caracteristicas de Internet como medio del Marketing Digital

UNIDAD DIDACTICA 2. FORMAS DEL MARKETING EN INTERNET

1.

Las 4F's del Marketing Online: Flujo, funcionalidad, feedback y fidelizacion

2. Tipos de Marketing Online
3. El marketing como medio para conseguir unos objetivos

UNIDAD DIDACTICA 3. INVESTIGACION COMERCIAL EN MARKETING DIGITAL

AN =

Marketing digital vs. Marketing tradicional: ventajas y caracteristicas
Investigacion comercial en marketing digital: recoger informacion
Integracion de Internet en la Estrategia de Marketing

Estrategia de marketing digital

Estrategia de Marketing Online

UNIDAD DIDACTICA 4. MARKETING Y COMUNICACION EN EL SECTOR INMOBILIARIO

NouvkrwbhN =

Conceptos basicos de marketing aplicados a la comercializacién inmobiliaria
El plan de marketing

El plan de medios y comunicacion

Las acciones comerciales en el sector inmobiliario

Las campanas publicitarias peridédicas o puntuales

Marketing directo

Telemarketing y gestion de relaciones con clientes (CRM)

UNIDAD DIDACTICA 5. ORGANIZACION DE LA PROMOCION COMERCIAL INMOBILIARIA

vnhwn=

Los puntos de venta de inmuebles.

Lineas de producto y estrategias de posicionamiento.

El proceso de decisién de compra.

Informacién grafica de los productos inmuebles.
Documentacion de la promocién comercial de inmuebles.

UNIDAD DIDACTICA 6. MEDIOS Y SOPORTES DE PROMOCION COMERCIAL INMOBILIARIA

1.
2.
3.

El disefio del mensaje comercial.
Medios e instrumentos de promocién.
Soportes de promocion inmobiliaria:

UNIDAD DIDACTICA 7. LA VENTA DE BIENES INMOBILIARIOS

PN

Definicién de la venta personal inmobiliaria

Caracteristicas de la venta inmobiliaria

La venta de bienes de consumo vs las ventas de alto precio y riesgo
Las caracteristicas del cliente y el proceso de decision del cliente
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MODULO 10. DUE DILIGENCE FINANCIERA EN LA ADQUISICION DE EMPRESAS
UNIDAD DIDACTICA 1. ADQUISICION Y VENTA DE EMPRESAS

1. Valoracion de la oportunidad

2. Tipos de inversores

3. Métodos de valoracién de inversiones

4. Viabilidad econémica de una operacién de adquisicién y venta de empresas

UNIDAD DIDACTICA 2. PROCESOS EN LA ADQUISICION DE EMPRESAS

1. Introduccién a los procesos de adquisicion de empresas
2. Tipologia de operaciones

UNIDAD DIDACTICA 3. FASE PRELIMINAR

1. Informacion basica de la operacion
2. Acuerdo de confidencialidad

3. Negociaciones previas

4. Acuerdo de intenciones

UNIDAD DIDACTICA 4. DISENO DE UNA DUE DILIGENCE FINANCIERA

Finalidad de la Due Diligence

Determinacién de las principales dreas de analisis
Verificacion y contraste de la informacién recibida
Elinforme de la Due Diligence

Calificacién de contingencias de la operacién

AN =

UNIDAD DIDACTICA 5. EJECUCION DE LA DUE DILIGENCE

1. Andlisis de la cuenta de resultados
2. Andlisis del balance

3. Andlisis del Cash Flow

4. Analisis del Plan de Negocio

UNIDAD DIDACTICA 6. CIERRE DE LA OPERACION

1. El contrato de compraventa
2. Elcierre de la operacién

MODULO 11. FUSIONES Y ADQUISICIONES
UNIDAD DIDACTICA 1. MODIFICACIONES ESTRUCTURALES EN LAS SOCIEDADES

Normativa de referencia

Transformacién de la sociedad
Adquisiciones y fusiones empresariales
Escisiones y cesiones

Management buy out & management buy in

AN =
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UNIDAD DIDACTICA 2. REESTRUCTURACION EMPRESARIAL TRANSNACIONAL

La Reestructuracion Empresarial

Fusiones intraeuropeas

Factores de indole fiscal que deben considerarse en las operaciones transfronterizas

Tipos basicos de transacciones que pueden encontrarse desde la perspectiva practica tributaria
espanola

Otras operaciones: traslado de la sede social y Traslado de érgano de gobierno

6. Reestructuracién con terceros paises

PN =
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UNIDAD DIDACTICA 3. CONCEPTOS BASICOS DE CONTABILIDAD DE SOCIEDADES

1. Contabilidad de sociedades. Contextualizacién

2. Aspectos Generales de la Sociedad Anénima

3. Laaccién como eje fundamental de la Sociedad Anénima
4. El patrimonio neto

UNIDAD DIDACTICA 4. CONSTITUCION DE SOCIEDADES

Introduccién y Aspectos legales

Procedimientos de fundacién

Problematica contable de los gastos de constitucién
Aportaciones no dinerarias

Accionistas morosos

nhwn =

UNIDAD DIDACTICA 5. AMPLIACIONES DE CAPITAL

Ampliaciones de Capital: Aproximacion

Aspectos legales

Tratamiento de la prima de emisién y derechos de suscripcion preferentes
Procedimientos de ampliacién de capital

Ampliacién de capital en otras empresas

vhwn=

UNIDAD DIDACTICA 6. REDUCCIONES DE CAPITAL

1. Reducciones de Capital: Aproximacién

2. Aspectos legales

3. Procedimientos de reduccion de capital
4. Reduccién de capital de otras sociedades

UNIDAD DIDACTICA 7. DISOLUCION DE LA SOCIEDAD ANONIMA
1. Aspectos legales y causas de liquidacién
2. Periodo de liquidacién

3. Reflejo contable del proceso disolutorio
4. Transformacion de la Sociedad

UNIDAD DIDACTICA 8. FUSION DE SOCIEDADES. COMBINACIONES DE NEGOCIOS

1. Fusién de sociedades. Combinaciones de negocios: Introduccién y aspectos legales
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2. Aspectos contables de la fusién de sociedades
3. Apuntes contables de la absorbente y la absorbida
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