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INEAF BUSINESS SCHOOL

SOMOS INEAF

INEAF es una institucion especializada en formacion online fiscal y juridica. El primer nivel de nuestro
claustro y un catalogo formativo en constante actualizaciéon nos hacen convertirnos en una de las
principales instituciones online del sector.

Los profesionales en activo y recién graduados reciben de INEAF una alta cualificacion que se dirige a
la formacién de especialistas que se integren en el mercado laboral o mejoren su posiciéon en este.
Para ello, empleamos programas formativos practicos y flexibles con los que los estudiantes podran
compaginar el estudio con su vida personal y profesional. Un modelo de formacién que otorga todo el
protagonismo al estudiante.
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ALIANZA INEAF Y UNIVERSIDAD DE NEBRIJA

INEAF y la Universidad Catélica de Murcia sellan una colaboracién estratégica. Esta asociacion entre el
Instituto Europeo de Asesoria Fiscal y la UCAM promueve un enfoque colaborativo, innovador y
accesible para la educacion, adaptado a las necesidades individuales de los estudiantes.

Ambas instituciones priorizan una ensefanza practica y ajustable, acorde a las exigencias del entorno
laboral actual, y que fomente el crecimiento personal y profesional de cada estudiante. El propésito es
impulsar nuevos saberes de forma dindmica y didactica, facilitando su retencién y contribuyendo a
adquirir las habilidades necesarias para adecuarse a una sociedad en constante evolucién.

INEAF y la UCAM se comprometen principalmente con la democratizacién del conocimiento, buscando
extenderlo incluso a zonas remotas y aprovechando los ultimos avances tecnoldgicos. De esta manera,
los convenios estratégicos con empresas y despachos de referencia nos permiten enriquecer todas las
colaboraciones, publicaciones y eventos de INEAF con un impacto especial.
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RANKINGS DE INEAF

La empresa INEAF ha conseguido el reconocimiento de diferentes rankings a nivel nacional e
internacional, gracias a sus programas formativos y flexibles, asi como un modelo de formacién en el
que el alumno es el protagonista.

Para la elaboracion de estos rankings, se emplean indicadores como la reputacion online y offline, la
calidad de la institucién, el perfil de los profesionales.

STARS
RATING SYSTEM El. é?MUNDO

RANKING Y OPINIONES
SOBRE MASTER

NOSOLOMASTER

INEAF

BUSINESS SCHOOL




INEAF BUSINESS SCHOOL

ALIANZAS Y ACREDITACIONES
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BY EDUCA EDTECH

INEAF es una marca avalada por EDUCA EDTECH Group, que estd compuesto por un conjunto de
experimentadas y reconocidas instituciones educativas de formacién online. Todas las entidades que
lo forman comparten la misién de democratizar el acceso a la educacién y apuestan por la
transferencia de conocimiento, por el desarrollo tecnolégico y por la investigacion.
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METODOLOGIA LXP

La metodologia EDUCA LXP permite una experiencia mejorada de aprendizaje integrando la
Al en los procesos de e-learning, a traves de modelos predictivos altamente personalizados,
derivados del estudio de necesidades detectadas en la interaccion del alumnado con sus
entornos virtuales.

EDUCA LXP es fruto de la Transferencia de Resultados de Investigacion de varios proyectos
multidisciplinares de [+D+i, con participacion de distintas Universidades Internacionales que
apuestan por la transferencia de conocimientos, desarrollo tecnologico e investigacion.

1. Flexibilidad

Aprendizaje 100% online y flexible, que permite al alumnado
estudiar donde, cuando y como quiera.

2. Accesibilidad

Cercania y comprension. Democratizando el acceso a la educacion
trabajando para que todas las personas tengan la oportunidad de
seguir formandose.

3. Personalizacion

Itinerarios formativos individualizados y adaptados a las
necesidades de cada estudiante.

4. Acompanamiento / Seguimiento docente

Orientacion académica por parte de un equipo docente especialista
en su area de conocimiento, que aboga por la calidad educativa
adaptando los procesos a las necesidades del mercado laboral.

5. Innovacioén

Desarrollos tecnolégicos en permanente evolucion impulsados por
la Al mediante Learning Experience Platform.

6. Excelencia educativa

Enfoque didactico orientado al trabajo por competencias, que
favorece un aprendizaje practico y significativo, garantizando el
desarrollo profesional.
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RAZONES POR LAS QUE ELEGIR INEAF

1. Nuestra Experiencia

v/ Mas de 18 afios de experiencia
v/ Mas de 300.000 alumnos ya se han
formado en nuestras aulas virtuales

v/ Alumnos de los 5 continentes

2. Nuestro Equipo

v/ 25% de alumnos internacionales.
v 97% de satisfaccion

v/ 100% lo recomiendan.

v/ Mas de la mitad ha vuelto a estudiar
en INEAF.

En la actualidad, INEAF cuenta con un equipo humano formado por mas de 400
profesionales. Nuestro personal se encuentra solidamente enmarcado en una estructura
que facilita la mayor calidad en la atencion al alumnado.

3 » Nuestra Metodologia

100% ONLINE

Estudia cuando y desde donde

4L quieras. Accede al campus vir-
tual desde cualquier dispositivo.

EQUIPO DOCENTE

™ | INEAF cuenta con un equipo de
profesionales que haran de tu estudio

una experiencia de alta calidad educativa.

APRENDIZAJE

m Pretendemos que los nuevos

conocimientos se incorporen de forma
sustantiva en la estructura cognitiva

NO ESTARAS SOLO

Acompanamiento por parte del

304J

301

equipo de tutorizacion durante toda

tu experiencia como estudiante

INEAF

BUSINESS SCHOOL




INEAF BUSINESS SCHOOL

4. calidad AENOR

v/ Somos Agencia de Colaboracion N°9gg000000169 autorizada por el Ministerio

de Empleo y Seguridad Social.
v/ Se llevan a cabo auditorias externas anuales que garantizan la maxima calidad AENOR,
v/ Nuestros procesos de ensefanza estan certificados por AENOR por la ISO 9001.

GESTION GESTION

POl o
S5

DELACALIDAD AMBIENTAL :. IQNE I
.

1509001 15014001 * LTD

5. Confianza

Contamos con el sello de Confianza Online y ( O

colaboramos con la Universidades mas prestigiosas,
Administraciones Publicas y Empresas Software a CONFIANZA
nivel Nacional e Internacional. =RELHE

6. Somos distribuidores de formacion

Como parte de su infraestructura y como muestra de su constante expansion Euroinnova
incluye dentro de su organizacion una editorial y una imprenta digital industrial.
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FINANCIACION Y BECAS

Financia tu cursos o master y disfruta de las becas disponibles. iContacta con nuestro equipo
experto para saber cual se adapta mas a tu perfil!

o, Beca o, Beca
257% aLumni 207 DesempLEO
o Beca o Beca
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METODOS DE PAGO

Con la Garantia de:

2> innovapay

Fracciona el pago de tu curso en cdmodos plazos de forma segura.

. . V’ SA ' PayPal

mastercard maastro

-,'. hiEUITI amazon pay " pay S Pay

Nos adaptamos a todos los métodos de pago internacionales:
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Master en Derecho de los Negocios, Arbitraje y ADR + 60 Créditos ECTS

DURACION
@ 1500 horas
=3 MODALIDAD
IACH] ONLINE
& ACOMPANAMIENTO
g\) ‘_pg PERSONALIZADO
Titulacion

Titulacién Universitaria de Master de Formacion Permanente en Derecho de los Negocios, Arbitraje y
ADR con 1500 horasy 60 créditos ECTS por la Universidad Catélica de Murcia

5/ UNIVERSIDAD
’J  CATOLICA DE MURCIA

CERTIFICA

NOMBRE Y APELLIDOS

con D.N.I/PASAPORTE

Ha completado con total aprovechamiento y la calificacién de apto/a el programa UCAM
Extension de “Accidon Formativa” celebrado del XX de mes XXXX al XX de mes de XXXX,
con una duracién de XX horas (XX créditos ECTS). Dirigido a XXXXXXXXXXXX

Universidad Catdlica San Antonio de Murcia a XX de mes de XXXX

José Alarcén Teruel
Secretario General de la UCAM
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Descripcion

Hoy en dia una gran parte de las confrontaciones surgen de la contratacién por via online, tanto
nacional como internacional. Por ello, conocer como resolver estos conflictos va a permitir una
simplificacién de la situacion juridica que surge debido a la distancia, gracias al uso de una herramienta
especifica, estamos hablando del arbitraje como herramienta de resolucién de disputas en diferentes
ambitos, incluida la contratacién internacional. Con este Master en Derecho de los Negocios, Arbitraje
y ADR se pretende que el alumnado obtenga los conocimientos necesarios en la resolucion
extrajudicial de conflictos para afrontar situaciones de enfrentamiento en negocios nacionales e
internacionales

Objetivos

Conocer los caracteres generales de las principales sociedades mercantiles.

Adquirir los conocimientos necesarios para comprender el conflicto en toda su extensién.
Atender a las técnicas de negociacion y su efectividad.

Estudiar la mediacién como método de resolucién de conflictos, su procedimiento y
particularidades.

e Dominar conocimientos, habilidades y herramientas para poder llevar a cabo procesos de
arbitraje.

Asimilar el aspecto nacional e internacional del arbitraje

Para qué te prepara

Este Master en Derecho de los Negocios, Arbitraje y ADR se dirige a aquellas personas que quieran
desarrollarse profesionalmente en la resolucién extrajudicial de conflictos. Principalmente esta
orientado hacia los titulados universitarios o con formaciéon en abogacia, recursos humanos,
empresariales o cualquier otra persona que desee formarse en ADR.

A quién va dirigido

Con este Master en Derecho de los Negocios, Arbitraje y ADR tendras la posibilidad de especializarte
en ADRYy Arbitraje Internacional teniendo en cuenta que estamos ante un método extrajudicial de
resolucion de conflictos que se mantiene en alza por la agilidad para afrontar situaciones de conflicto
tras la contratacion, pudiendo llevar a cabo asuntos relacionados con su empresa o conflictos
mercantiles por las relaciones comerciales

INEAF
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Salidas laborales

Una vez concluido el estudio de este Master en Derecho de los Negocios, Arbitraje y ADR podras
trabajar como profesional de la abogacia en el departamento de litigacién, mercantil o arbitraje, asi
como prestar asesoramiento juridico en derecho societario o especializarte como arbitro en conflictos
mercantiles surgidos de la contratacién internacional

INEAF
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TEMARIO

PARTE 1. DERECHO DE SOCIEDADES MERCANTILES
UNIDAD DIDACTICA 1. INTRODUCCION A LAS SOCIEDADES MERCANTILES

Concepto

Empresario individual

Normativa de regulacién del Derecho Mercantil
Tipos de Sociedades

Tipo de Contrato de Sociedad mercantil

Forma de constituirse de la sociedad
Personalidad juridica de la Sociedad

Accién de nulidad de sociedades

Nacionalidad de las sociedades

Tipos de establecimientos mercantiles
Aspectos fiscales y laborales de las sociedades mercantiles

SoeYvYeNoaUkWDN S

—_—

UNIDAD DIDACTICA 2. ASPECTOS ESENCIALES DE LAS SOCIEDADES DE RESPONSABILIDAD LIMITADA

Conceptualizacién de las Sociedades de Responsabilidad Limitada
Requisitos para la constitucién de las Sociedades de Responsabilidad Limitada
Participacionesy participaciones sociales

Organos sociales

Cuentas anuales

Alteraciones sociales

Alteraciones estructurales

Condiciones para la separacion y expulsion de socios

Condiciones para la disolucién, liquidacién y extinciéon

Sociedad unipersonal

Sociedad Limitada Nueva Empresa (SLNE)

~ovYeNaURWN S

—_—

UNIDAD DIDACTICA 3. CARACTERISTICAS DE LAS SOCIEDADES ANONIMAS

Significado y caracteres
Denominacién

Capital social

Domicilio y nacionalidad
Pagina web

Constitucién de la Sociedad
Fundacién

Acciones

Acciones propias

. Obligaciones

. Aumento de capital social
. Reduccién de capital social
. Operacién acordeén

N A WN =

N N ey
WN =0
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16.
17.
18.
19.
20.
21.

INEAF BUSINESS SCHOOL

Modificacién de estatutos
Cuentas anuales

Organos sociales: Junta General
Organos de administracién
Disolucién

Liquidacién y extincién
Sociedad unipersonal (SAU)
Sociedad An6énima Europea

UNIDAD DIDACTICA 4. TIPOS DE SOCIEDADES ESPECIALES

N WD =

0

10.
11.
12.
13.
14.

Conceptualizacién de Sociedad colectiva

Sociedad comanditaria simple o comanditaria por acciones
Introducciéon a la Comunidad de bienes

Conceptualizacién de la Sociedad civil

Agrupaciones de interés econémico

Uniones temporales de empresas

Instituciones de inversién colectiva y entidades de capital riesgo
Introduccion a las Sociedades laborales

Fundaciones

Acercamiento a las sociedades profesionales

Introduccién a las Cooperativas

Sociedades Anénimas Deportivas

Otras

Emprendedores

UNIDAD DIDACTICA 5. EL REGISTRO MERCANTIL

PN =

Conceptualizacién de Registro Mercantil
Organizacién y funciones

Principios de funcionamiento

Registro mercantil territorial y central

PARTE 2. CONTRATACION MERCANTIL Y NEGOCIACION EN EL COMERCIO INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 1. CONTRATOS MERCANTILES FUNDAMENTALES

kN =

Contrato mercantil

El contrato de compraventa mercantil
Contrato de préstamo mercantil

Contrato de seguro

Contratos de comisién, agencia y franquicia

UNIDAD DIDACTICA 2. LOS TITULOS-VALORES

1.
2.
3.

Letras de cambio
El Cheque
El Pagaré

UNIDAD DIDACTICA 3. LA CONTRATACION INTERNACIONAL

INEAF
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La contratacién internacional

Los principios sobre los contratos internacionales

Concepto, elementos y clasificacion del contrato internacional
Formacion del contrato

Cumplimiento del contrato

Clausulas contractuales

ounhkhwn-=

UNIDAD DIDACTICA 4. DETERMINACION DEL REGIMEN JURIDICO

Introduccion

Ley aplicable al contrato internacional

El Convenio de Roma de 1980y el Reglamento de Roma |

La Ley reguladora del contrato internacional al amparo del Reglamento de Roma |
Accion de las normas imperativas

nhwn =

UNIDAD DIDACTICA 5. COMPRAVENTA INTERNACIONAL

La compraventa internacional

Libertades comunitarias: la libre circulaciéon de mercancias

La Lex Mercatoria

La Convencion de Viena de 1980 aplicada a la compraventa internacional
Los INCOTERMS

nhwn=

UNIDAD DIDACTICA 6. BIENES INMATERIALES Y DERECHO DE LA COMPETENCIA

1. Propiedad industrial

2. Propiedad intelectual

3. Competencia desleal

4. Derecho de defensa de la competencia

UNIDAD DIDACTICA 7. DISTINTAS MODALIDADES DE CONTRATO

1. Contratos de intermediacién comercial
2. Eltransporte internacional

3. Contratos de financiacion

4. Contratos de seguros

UNIDAD DIDACTICA 8. ViAS DE SOLUCION DE CONTROVERSIAS

1. Controversias en el ambito del comercio internacional
2. Vias de jurisdiccién estatal

3. El arbitraje internacional

4. Compatibilidad entre arbitraje y la via judicial

UNIDAD DIDACTICA 9. NEGOCIACION DE OPERACIONES DE COMERCIO INTERNACIONAL

1. Preparacién de la negociacién internacional

2. Desarrollo de la negociacion internacional

3. Técnicas de la negociacién segln el interlocutor
4. Consolidacion de la negociacion internacional

INEAF
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5. Estilos de negociacién comercial
PARTE 3. CONFLICTOS: PREVENCION, GESTION Y SOLUCION
UNIDAD DIDACTICA 1. INTRODUCCION: EL CONFLICTO Y SUS CAUSAS

1. ¢Qué es un conflicto?

2. Tipos de conflicto

3. Causas del conflicto: causas personales, derivadas de las comunicaciones y estructurales o del
entorno

4. Herramientas de diagnoéstico

5. Secuencia de un conflicto

6. Comportamientos ante los conflictos

UNIDAD DIDACTICA 2. HABILIDADES PERSONALES PARA AFRONTAR CONFLICTOS

Habilidades en la resolucién de conflictos
Habilidades de la personalidad inherentes a la persona

Habilidades de comunicacion: escucha activa, saber preguntar, comunicacién no verbal
Entrevistas

Persuadir y argumentar

AW

UNIDAD DIDACTICA 3. METODOS DE RESOLUCION DE CONFLICTOS

Secuencia de resolucién de conflictos

Técnicas de resolucion de conflictos

La negociacién

La conciliacién

La mediacion

El arbitraje

Caracteristicas de las técnicas de resolucién de conflictos

NoubkhwnNn=

UNIDAD DIDACTICA 4. DESARROLLO DE ESTRATEGIAS Y HABILIDADES PARA EL ENCUENTRO EN
MEDIACION

Psicologia Social

La comunicacién humana

Teorias de la comunicacién segin el contexto
Propaganday persuasion en la comunicacion
Habilidades sociales

nhwbn~

UNIDAD DIDACTICA 5. LA NEGOCIACION

Concepto de negociacién
Estilos de negociacién

Los caminos de la negociacion
Fases de la negociacién

PN

UNIDAD DIDACTICA 6. LA NEGOCIACION EFICAZ

INEAF

BUSINESS SCHOOL




INEAF BUSINESS SCHOOL

Usos de la negociacién

Aspectos clave de la negociacion
Cuando podemos utilizar la negociacién
Tipos de negociacion

Variables en la negociacién
Puntos clave en la negociacién
Métodos de negociacion
Mejorar la eficacia

Negociacién de principios

10. Factores en los que se apoya

11. Estrategias de negociacién

12. Tacticas de negociacién

N A WN =

e

PARTE 4. MEDIACION PARA LA SOLUCION DE CONTROVERSIAS

UNIDAD DIDACTICA 1. LA MEDIACION COMO METODO DE GESTION Y SOLUCION DE
CONTROVERSIAS

Aproximacién al concepto de mediacion

Principios informadores de la mediacion

Ventajas de la mediacion

La mediacion en diferentes ambitos: familia, social/laboral, penal, civil y mercantil
Mediacién por medios electrénicos

Mediacién transfronteriza

Otros medios alternativos extrajudiciales de resolucion de conflictos: arbitraje y conciliaciéon

NouvkrwbhN =

UNIDAD DIDACTICA 2. MARCO NORMATIVO DE LA MEDIACION

1. Normativa Europea
2. Normativa Estatal
3. Normativa Autonémica

UNIDAD DIDACTICA 3. EL MEDIADOR Y LAS INSTITUCIONES DE MEDIACION

1. El mediador

2. Lasinstituciones de mediacion

3. Elabogado en la mediacion: Buena fe, colaboracién, confidencialidad, informacion y asistencia al
cliente

4. Deontologia profesional

UNIDAD DIDACTICA 4. EL PROCESO DE MEDIACION

Ubicacion institucional de la mediacién: mediacion intrajudicial y mediacion extrajudicial
Inicio de la mediacién

Voluntariedad de la mediacién

Obligacion de mediar derivada de la voluntad de las partes

Sesiones de mediacién

Acuerdo de mediacion, procedimiento y resolucién del conflicto

ounpkpwn-~

UNIDAD DIDACTICA 5. LAS CLAUSULAS DE MEDIACION

INEAF
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1. Las cldusulas de mediacién

2. Eficacia de las cldusulas de mediacién

3. Las cldusulas de mediacién: derecho a la tutela judicial efectiva e impedimento al acceso a los
Tribunales

4. Clausulas tipo

5. Ventajas de la mediacién frente al proceso judicial

UNIDAD DIDACTICA 6. EL ACUERDO DE MEDIACION

Introduccién: Aproximacioén al Acuerdo de Mediacién
Eficacia juridica del Acuerdo de Mediacion
Impugnacién del Acuerdo de Mediacién

Ejecuciéon del Acuerdo de Mediacion

PN =

UNIDAD DIDACTICA 7. EL TRABAJO DEL MEDIADOR

Iniciar la mediacion: mediador como lider
Entrevista a las partes: Conocer puntos de vista
Identificar el conflicto

Identificar intereses

PN

PARTE 5. MEDIACION CIVIL Y MERCANTIL
MODULO 1. ASPECTOS GENERICOS DE LA MEDIACION
UNIDAD DIDACTICA 1. MARCO JURIDICO DE LA MEDIACION

Normas reguladoras de mediacién en el &mbito europeo e internacional
Normas reguladoras de mediacién en Espaia

Principios y garantias que establece la Ley

Asuntos no mediables

Respeto a los derechos y legitimas de terceros

Responsabilidad del mediador/a

Requisito de procedibilidad y libre disposicién. Obligatoriedad de la mediacién

NouvkrwbhN =

UNIDAD DIDACTICA 2. LA FIGURA DEL MEDIADOR/A Y EQUIPO DE MEDIACION

1. El mediador/a. Requisitos, funcionesy rol
2. El equipo de mediacién

UNIDAD DIDACTICA 3. RESPONSABILIDAD DEL MEDIADOR/A O EQUIPO DE MEDIACION

1. Responsabilidad de informacion
2. Responsabilidad de cumplimiento de los principios informadores del proceso
3. Responsabilidad civil

UNIDAD DIDACTICA 4. TECNICAS Y HABILIDADES EN MEDIACION

1. Técnicas a emplear en el proceso de mediacién
2. Habilidades necesarias para mediar

INEAF
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3. Procesosy técnicas de comunicacién en mediacién
UNIDAD DIDACTICA 5. ASPECTOS PSICOLOGICOS EN LA MEDIACION

Introduccioén a la psicologia bésica

Funciones psicoldgicas

La personalidad. Tipos de personalidad para la toma de decisiones
Pensamiento. Tipos de pensamiento

Funcionamiento de la mente humana

El razonamiento deductivo e inductivo

Solucién de problemas en la psicologia cognitiva

Emocionesy su utilidad en mediacién

La empatia en el proceso de mediacién

WoOoNU A WN =

UNIDAD DIDACTICA 6. DEONTOLOGIA Y ETICA DE LA MEDIACION

Cuestiones previas

Deontologia profesional en la Mediacién

Cédigo de la profesion: origen del mediador

Cédigos éticos

Estado actual de la deontologia de la mediacién en Espana
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UNIDAD DIDACTICA 7. NEGOCIACION Y DEMAS METODOS DE RESOLUCION DE CONFLICTOS

Negociacién
Conciliacion
Mediacién
Arbitraje
Sistema judicial

AN =

UNIDAD DIDACTICA 8. IGUALDAD EN EL PROCESO DE MEDIACION

Igualdad de género en mediacién

Deteccion de la violencia de género en el proceso de mediacién

Atencioén a las personas con discapacidad en mediacién

Perspectiva de género

Atencién a la infancia y familia en el proceso de mediacién

Atencién a la diversidad sexual en mediacién

Atencion a necesidades especificas de personas mayores de sesentay cinco anos. Garantias a su
participacién en el proceso de mediacién en condiciones de igualdad

NouvbkwbN =

MODULO 2. MEDIACION EN EL AMBITO CIVIL Y MERCANTIL
UNIDAD DIDACTICA 1. MEDIACION EN ASUNTOS CIVILES Y MERCANTILES

1. Aproximacion a la mediacion en asuntos civiles y mercantiles
2. Principios de la mediacién civil y mercantil

3. La mediacioén civil y mercantil: aspectos juridicos

4. Derivacién a mediacién de asuntos civiles y mercantiles
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UNIDAD DIDACTICA 2. LAS PARTES EN LA MEDIACION CIVIL Y MERCANTIL

Las partes en el procedimiento civil y mercantil

Pautas legales de comportamiento

Efectos vinculados a la mediacién de las partes
Relacién de las partes con la institucion de la mediacién

PN =

UNIDAD DIDACTICA 3. EL PROCEDIMIENTO DE MEDIACION

Estructura del procedimiento

Solicitud de inicio del procedimiento

Eleccién del mediador

Sesion informativa: Apertura del procedimiento de mediacion

Sesion constitutiva: fFormalizacién de la mediacion bajo la supervision del mediador designado
Duracién y desarrollo del proceso de mediacion

Terminacién del procedimiento de mediacién

Actuaciones desarrolladas por medios electrénicos
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UNIDAD DIDACTICA 4. FINALIZACION DEL PROCEDIMIENTO: ACUERDO DE MEDIACION

El Acuerdo de mediacién
Homologaciéon del acuerdo

Elevacion a escritura publica
Ejecucion de los acuerdos
Competencia judicial

Ejecutividad: despacho de la ejecucion

aunpkhwnNn=~

UNIDAD DIDACTICA 5. CUESTIONES DE MEDIACION EN EL AMBITO INTERNACIONAL

1. Aproximacion a la mediacion en el ambito internacional
2. Delimitacién del caracter transfronterizo

3. Reconocimientoy ejecutividad

4. Declinatoria internacional y examen de competencia

UNIDAD DIDACTICA 6. LA MEDIACION EN EL PROCESO CIVIL Y MERCANTIL

1. Mediacién como herramienta conciliadora intraprocesal
2. Allanamiento
3. Mediaciény prueba

UNIDAD DIDACTICA 7. MEDIACION EN EL AMBITO DEL DERECHO DE LA COMPETENCIA

1. El derecho de la competencia: concepto

2. Materias susceptibles de mediacién

3. Procedimiento

4. Conflictos transfronterizos en el ambito de la competencia

UNIDAD DIDACTICA 8. MEDIACION EN EL AMBITO DEL DERECHO DE SOCIEDADES

1. Mediacién en el Derecho de Sociedades: aproximacion
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2. Mediacion societaria
3. Ambito de aplicacién de la mediacién societaria

UNIDAD DIDACTICA 9. MEDIACION EN EL AMBITO DE LA PROPIEDAD INDUSTRIAL

Mediacién y Propiedad industrial

Proteccion jurisdiccional de la propiedad industrial

La mediacion en el &mbito de la Propiedad Industrial
Entidades mediadoras

Medidas cautelares en los procedimientos de mediacién

nuhwwnN =

UNIDAD DIDACTICA 10. MEDIACION EN EL AMBITO DEL DERECHO DEL CONSUMO

1. Mediacién en el ambito del Derecho del consumo: Concepto
2. Sujetos participantes en el conflicto

3. Conflictos de consumo

4. Mediacion en los conflictos de consumo

UNIDAD DIDACTICA 11. MEDIACION EN LAS COMUNIDADES DE VECINOS

1. Caracteristicas esenciales
2. Ambito de la mediacién vecinal
3. Blocking o acoso vecinal

UNIDAD DIDACTICA 12. MEDIACION INTERCULTURAL Y MEDIACION COMUNITARIA

1. La mediacién intercultural
2. La mediacién comunitaria

MODULO 3. PARTE PRACTICA DE MEDIACION CIVIL Y MERCANTIL

UNIDAD DIDACTICA 1. TRABAJO DE CAMPO DE MEDIACION CIVIL Y MERCANTIL
PARTE 6. ARBITRAJE INTERNACIONAL Y SOLUCION DE CONTROVERSIAS
UNIDAD DIDACTICA 1. CUESTIONES GENERALES SOBRE ARBITRAJE

1. Nocion de Arbitraje
2. Evolucioén histérica del Arbitraje
3. Caracteristicas y tipos de Arbitraje

UNIDAD DIDACTICA 2. MARCO NORMATIVO DEL ARBITRAJE

1. Legislacion Espanola sobre arbitraje
2. Convenios Internacionales

UNIDAD DIDACTICA 3. LOS DISTINTOS SISTEMAS DE SOLUCION DE CONTROVERSIAS

1. Tipos de arbitraje
2. Arbitraje Nacional

INEAF

BUSINESS SCHOOL




INEAF BUSINESS SCHOOL

Arbitraje Internacional
La Conciliacién
Conciliaciéon laboral
Conciliaciéon en el &mbito de la UE
Mediacién en el proceso Mercantil y Civil
Mediaciény el derecho de la Competencia
9. Mediaciény Propiedad Industrial
10. Mediaciény derecho del consumo
11. Mediacién societaria
12. Mediacién en el ambito del derecho concursal

N AW

UNIDAD DIDACTICA 4. EL CONVENIO ARBITRAL

Introduccién

Concepto y Naturaleza juridica

Clases de Convenio Arbitral

Requisitos imprescindibles del convenio arbitral
Contenido del Convenio Arbitral

Efectos del Convenio Arbitral

Renuncia al proceso de soluciéon de controversias

NoubkhwnN=

UNIDAD DIDACTICA 5. LOS ARBITROS

1. Delimitacién del concepto y del papel del arbitro
2. Nombramiento y aceptacion

3. Abstencién, recusacién, revocacién y sustitucion
4. Arbitraje y responsabilidad

UNIDAD DIDACTICA 6. GARANTIA DE TODO ARBITRAJE: EL PROCEDIMIENTO

Introduccién al procedimiento arbitral
Ambito de autonomia de las partes

La prueba en la Ley de Arbitraje
Adopciéon de medidas cautelares
Limites al procedimiento arbitral

nuhwn =

UNIDAD DIDACTICA 7. EL LAUDO ARBITRAL

Definicién de laudo

Plazo para la emisién del laudo

Clasificacion de los distintos laudos arbitrales
Forma, contenido y efectos del laudo

PN =

UNIDAD DIDACTICA 8. EJECUCION FORZOSA DE LAS RESOLUCIONES ARBITRALES

1. Introduccién a la ejecucién forzosa del laudo

2. Ejecucion forzosa del laudo

3. Accién de anulacién del laudo, proceso especial de arbitraje
4. Competencia objetivay territorial para ejecutar el laudo
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UNIDAD DIDACTICA 9. ARBITRAJE INTERNACIONAL

El arbitraje internacional en Espana

El Convenio de Nueva York de de junio de
Instituciones arbitrales internacionales

Fases del procedimiento

Causas para denegar la ejecucién de un laudo
La Lex Mercatoria

Reconocimiento del laudo extranjero

NoubkhwnN=

UNIDAD DIDACTICA 10. ARBITRAJE EN EL AMBITO DE LA EMPRESA

1. Arbitraje y concurso de acreedores
2. Arbitraje de consumo

3. Arbitraje inmobiliario

4. Arbitraje societario

PARTE 7. PFM

INEAF

BUSINESS SCHOOL




& INEAF

¥ BUSINESS SCHOOL

By
<<~ EDUCAEDTECH
Group



