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SOBRE ESIBE

ES I BE ESIBE nace del afan por crear un punto de encuentro entre Europa, en conc

. Latinoamerica.
Formacion

O N | | ne A raiz de este reto, desarrollamos una nueva oferta formativa, marcada por
en linea y unos contenidos de gran calidad que te permitiran obtener los cor
necesitas para especializarte en tu campo.

Ademas, hemos disefiado para ti un campus con la ultima tecnologia en sisi
que recoge todos los materiales que te seran utiles en tu adquisicion de nue

Las Titulaciones acreditadas por ESIBE pueden certificarse con la Apostilla
(Certificacion Oficial de Caracter Internacional que le da validez a las Titulac
en mas de 160 paises de todo el mundo).

Hemos reinventado la formacion online, de manera que nuestro alumnado p
superando de forma flexible cada una de las acciones formativas con las qu
todas las areas del saber y, con la garantia de aprender las habilidades y he
realmente demandados en el mercado laboral.

Nuestro centro forma parte del grupo educativo Euroinnova, lider en el sectc
gracias a su contenido de calidad e innovadora metodologia con 20 afios de
ESIBE cuenta con el respaldo de INESEM, reconocida escuela de negocios
Euroinnova, centro formativo con mas de 300.000 alumnos de los cinco con
Ademas, ESIBE imparte formaciones avaladas por Universidades de prestic
como Universidad Nebrija, Universidad Europea Miguel de Cervantes o Uniy
E-Campus.

No somos solo una escuela, somos el lugar ideal donde formarte.

ESIBE se basa en una
metodologia

completamente a la vanguardia
educativa
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Master en Estrategias de Marketing
Internacional y Comercio Internacional +
Titulacion Universitaria

O ¥ &

DURACION: MODALIDAD: PRECIO: CREDITOS:

1.500 horas Online A consultar 5 ECTS

(Sujeto a politica de becas)

CENTRO DE FORMACION:

ESIBE / f} ESCUELA
Escuela Iberoamericana de Postgrado @ ESI B E okl
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Titulacion

Doble Titulacion: - Titulacion de Master en Estrategias de Marketing Internacional y Comercio Internacional con 1!
expedida por EUROINNOVA INTERNATIONAL ONLINE EDUCATION, miembro de la AEEN (Asociacion Esg
Negocios) y reconocido con la excelencia académica en educacion online por QS World University Rankings - Titu
Universitaria en Redes Sociales por la UNIVERSIDAD ANTONIO DE NEBRIJA con 5 Créditos Universitarios EC
Curso puntuable como méritos para oposiciones de acceso a la funcion publica docente en todas las CC. AA., segun
de 23 de febrero (BOE 2/3/2007). Este se lleva a cabo dentro del plan de formacion permanente del profesorado de -
Antonio de Nebrija

Una vez finalizada la formacion, el alumnado recibira por parte de ESIBE via correo postal, la titulacion que acredit
con ¢xito todas las pruebas de conocimientos propuestas.

Esta titulacion incluira el nombre del curso/master, su duracion, el nombre y DNI, el nivel de aprovechamiento que
superacion de las pruebas propuestas, las firmas del profesor y Director del centro, y los sellos de las instituciones q
formacion recibida (Euroinnova Formacion, Instituto Europeo de Estudios Empresariales y Comision Internacional
a Distancia de la UNESCO)

EUROINNOVA INTERNATIONAL ONLINE EDUCATION

EXPIDE LA SIGUIENTE TITULACION
NOMBRE DEL ALUMNO/A

con DML XXXXXXXXX que presta sus servicios en la empresa LABORATORIO ELECTROTECNICO, S.C.C.L. con C.LF, XXXXXXXXX ha cursado la accién formativa

Nombre de la Accidon Formativa

perteneciente al Plan de Formacion Continua impartido por EUROINNOVA con N° Exp XXXXXXXXX dentro del marco de la Fundacion Estatal para la
Formacién en el empleo dirigido a trabajadores de todos los sectores en |a convocatoria del 20XX
¥ para que surta los efectos pertinentes queda registrado con nimero de expediente XXXX/XXXXKXKXXXKXXX

Con un nivel de apravechamiento ALTO

¥ para que conste expide la presente TITULACION en
‘Granada, a (di) de (mes) del (afio)

La Direceitn General Firmadel Alumnofa

JESUS MORENO HIDALGO Sello NOMBRE DEL ALUMNO

AENOR | AENOR ' AENOR
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Descripcion

En el dindmico escenario global actual, dominar las complejidades del marketing y el comercio internacional es vite
cualquier empresa con aspiraciones globales. Nuestro Master en Estrategias de Marketing Internacional y Comercio
disenado para capacitar profesionales que puedan entender y aplicar estrategias efectivas que abarcan desde el lanza
producto hasta su distribucién y promocion en mercados extranjeros.

Con enfoque en la planificacion y ejecucion de plans de marketing, politicas de producto, precio, comunicacion y d;
con el uso estratégico de tecnologias web y redes sociales, nuestros alumnos estan preparados para liderar la interna
empresas con decision y conocimiento. Ademas, el curso provee conocimientos avanzados sobre andlisis de riesgos
cobertura en el comercio internacional, esenciales para la toma de decisiones informadas.

A través de este completo curriculum, enfocado en la integracion de teoria y practica aplicable, los estudiantes emet
expertos en el mercado internacional, listos para enfrentar y capitalizar las oportunidades del comercio global. La p:
este curso es una inversion estratégica para aquellos que buscan liderar en el context de negocios internacionales y «
el mundo del marketing global.

(sum=800)

Objetivos

- Dominar el marketing internacional.

- Crear estrategias de mercado global.

- Ejecutar politicas de producto exitosas.
- Disefiar politicas de precios efectivas.
- Aplicar comunicacion de marketing.

- Desplegar politica de distribucion.

- Utilizar redes para marketing.

- Analizar riesgos comercio global.

A quién va dirigido

Dirigido a profesionales y ejecutivos que buscan liderar en la arena global: el Master en Estrategias de Marketing Ir
Comercio Internacional es para aquellos dispuestos a dominar planes de marketing globales, politicas de producto y
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entrada a mercados extranjeros. Abarca desde el analisis de riesgos en comercio exterior hasta el poder de las redes
marketing digital internacional. Ideal para quienes aspiran a posiciones de alto nivel en multinacionales y desean in
direccion estratégica de sus empresas.

Para qué te prepara

El curso "Master en Estrategias de Marketing Internacional y Comercio Internacional" te prepara para dominar la p!
proyectos de marketing a nivel global. Aprenderas a introducir marcas en mercados internacionales, disefiando efec
de producto, precio y comunicacion. Te capacitara en el uso de redes sociales y herramientas de la web 2.0 para for
presencia digital en diferentes culturas y mercados. Ademas, te brinda conocimientos claves sobre los aspectos prac
comercio internacional y la gestion de riesgos asociados a las operaciones de compra-venta internacionales.

Salidas Laborales

Egresados del Master en Estrategias de Marketing Internacional y Comercio Internacional pueden aspirar a roles cl:
multinacionales, entidades de comercio exterior y agencias de marketing global. Con s6lida formacion en planificac
marketing, politicas de producto y precio, estrategias de comunicacion y distribucion, asi como competencias en re«
analisis de mercados, estan preparados para liderar la internacionalizacion de empresas y manejar complejas operac
comerciales internacionales. Ademas, su expertise en la gestion de riesgos y contratacion internacional les permite :
éxito en el ambito global.

Materiales Didacticos

El alumn@ recibe un email con las Claves de Acceso al CAMPUS VIRTUAL en el que va a poder accec
el contenido didactico, asi como las evaluaciones, videos explicativos, etc. asi como a contactar con el 1
linea quien le va a ir resolviendo cualquier consulta o duda que le vaya surgiendo tanto por email, chat,
telefono, etc.
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Formas de Pago

- Tarjeta,
- Paypal Llama al teléfono
e inférmate
Otros: Otras formas de pago adaptadas a cada pais a de los pagos a plazos sin
traves de la plataforma de pago Ebanx. intereses que hay disponibles
PayPal
Financiacion

En ESIBE, tu aprendizaje es lo mas importante. Por eso, hemos desarrollado contenidos, asi como una
innovadora en sistemas e-Learning con la que trabajaras para adquirir tus nuevos conocimientos con el
nuestro claustro especializado en la materia. Te proporcionamos nociones imprescindibles para el dese
actividad de tu ambito.

Nuestro objetivo es convertirte en un profesional altamente cualificado, capaz de desempefiar las tarea
puesto de responsabilidad en el sector.
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Nuestra Metodologia

En ESIBE, tu aprendizaje es lo mas importante. Por eso, hemo:‘ r‘
desarrollado contenidos, asi como una plataforma innovadora €
sistemas e-Learning con la que trabajaras para adquirir tus

nuevos conocimientos con el respaldo de nuestro claustro

especializado en la materia. Te proporcionamos nociones
imprescindibles para el desarrollo de la actividad de tu &mbito. [
Nuestro objetivo es convertirte en un profesional altamente
cualificado, capaz de desempefiar las tareas propias de un puei_
de responsabilidad en el sector.

Redes Sociales

Siguenos en nuestras redes sociales y pasa a formar parte de nuesti
gran comunidad educativa, donde podras participar en foros de
opinion, acceder a contenido de interés, compartir material didacti
e interactuar con otros/as alumnos/as, ex alumnos/as y profesores/:
Ademas, te enteraras antes que nadie de todas las promociones y
becas mediante nuestras publicaciones, asi como también podras
contactar directamente para obtener informacion o resolver tus
dudas.
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Por qué estudiar en ESIBE

Formacion en Linea

Organiza tu propio tiempo.

Apostilla de la Haya

Certifica tu titulacion en paises

extranjeros.

c ( Calidad Europea
Formacion especializada.

escuelaiberoamericana.com

Contenido Actualizado

Revisamos de forma continua nuestro

e
= temario.

Campus Virtual

B

Plataforma con los tltimos desarrollos
del sector e-Learning.

Amplia Oferta Formativa

ooao
i

Encuentra la formacion que se

adapta a ti.

Valores ESIBE

Compromiso

En ESIBE, nuestros alumnos son lo més importante y,
comiences tu formacion con nosotros estaremos a tu l¢
lograr tu méaximo desarrollo profesional y personal.

Excelencia

Nuestros contenidos son de maxima calidad, ofreciénc
oportunidad tnica de formacion y crecimiento que te
alcanzar puestos de gran responsabilidad en tu sector.

Unidad

Juntos, somos mucho mas fuertes. Detras de ESIBE h:
equipo multidisciplinar que suma sus fuerzas para con
sinergias que beneficien de forma directa a nuestros al

Adaptabilidad

Queremos facilitarte tu aprendizaje, por esto, ti marca
propio ritmo.

Innovacion

ESIBE se sustenta en una cultura con un caracter inno
diferenciado, promoviendo el desarrollo y uso de nuey
tecnologias para el estudio y aprendizaje.

Flexibilidad

Tt tiempo es valioso para nosotros y, con el fin de que
compaginar tu formacion, te proporcionamos la flexibi
necesitas, pudiendo realizar tu formacion en cualquier
del dia.
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Acreditaciones y Reconocimientos

N

Adobe

() Aa

CERTIFIED ’ /] Microsoft*
ASSOCIATE aMaDEUS EIIJO'H:ICG

Your technology partner Specialist

Accredited Technical Associate

software HP ExpertONE

APel AENOA ®fcecap

>y Asociacién de Proveedores de e-Learning
Unién Europea

Google

for Education

%a‘\ SOC’Q/
Sl
AP o
o - TRy —]
ZRSC ; Ret
2\ /&
\,\s\\ /o C‘ONF‘lA‘NZA
N 2 ONLINE

Temario

PARTE 1. DISENO Y PLANIFICACION DEL PLAN DE
MARKETING INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 1. INTRODUCCION AL MARKETING
1.Concepto de Marketing
2.El Marketing en la Empresa
3.Marketing estratégico
4 Marketing operativo
5.Marketing-mix
UNIDAD DIDACTICA 2. EL MARKETING EN EL COMERCIO INTERNACIONAL (I)
1.La organizacion de la empresa multinacional
2.Investigacion comercial en el ambito internacional
3.El riesgo de realizar inversiones en paises extranjeros
4.El marketing segmentado
5.Factores incontrolables. Los entornos
6.Caracteristicas de la empresa internacional con éxito
7.Mision del Marketing internacional
8.Elementos de plan de marketing internacional
9.Estrategias de marketing internacional
UNIDAD DIDACTICA 3. EL MARKETING INTERNACIONAL (II)
1.Politica internacional de producto
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2.Politica internacional de distribucion
3.Politica internacional de comunicacion
4 Politica internacional de precio

PARTE 2. EXPERTO EN POLITICAS DE MARKETIN(
INTERNACIONAL: DISENO DEL PROCESO DE
INTERNACIONALIZACION DE UNA EMPRESA

UNIDAD DIDACTICA 1. INTERNACIONALIZACION DE LA EMPRESA
1.La decision de internacionalizacion de la empresa
2.Etapas del proceso de internacionalizacion
3.Las variables de marketing en la internacionalizacion de la empresa
UNIDAD DIDACTICA 2. POLIiTICA DE PRODUCTO EN EL MARKETING INTERNACIONAL
1.Atributos del producto
2.El ciclo de vida del producto
3.Estandarizacion/adaptacion de los productos en los mercados internacionales
4.La cartera de productos internacionales
5.La marca
6.La politica de producto en los mercados online
UNIDAD DIDACTICA 3. POLIiTICA DE PRECIO EN EL MARKETING INTERNACIONAL
1.Analisis de la variable precio como instrumento del marketing internacional
2.Estandarizacion/adaptacion de precios internacionales
3.Factores que influyen en la determinacion de precios internacionales
4.Analisis de rentabilidad
5.Estrategias de precios
6.Cotizacion de precios internacionales
UNIDAD DIDACTICA 4. POLITICA DE COMUNICACION DE MARKETING INTERNACIONAL
1.La comunicacion en el marketing: concepto y funciones
2.La publicidad
3.La promocion de ventas
4.Las relaciones publicas
5.0tras herramientas de la politica de comunicacién
6.Factores que influyen en las decisiones de politica internacional de comunicacioén
7.Las ferias internacionales y las misiones comerciales
UNIDAD DIDACTICA 5. POLITICA DE DISTRIBUCION EN EL MARKETING INTERNACIONAL
1.Canales de distribucion
2.Aspectos a considera en el disefio y seleccion de los canales de distribucion internacionales
3.Determinacion de la localizacion y tipologia de los puntos de venta
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4.Las relaciones internas del canal
5.Formulas de entrada en los mercados internacionales
6.Aspectos a considerar en la adaptacion de la funcion de distribucion en diferentes entornos internacionales
7.Internet como canal de distribucion internacional
UNIDAD DIDACTICA 6. HERRAMIENTAS INFORMATICAS PARA EL CALCULO DE VALORES Y TENDEN(C
1.Herramientas para el calculo de valores estadisticos
2.Herramientas para el analisis de tendencias y series de datos
3.Hojas de célculo

PARTE 3. EXPERTO EN ELABORACION DE INFORV
MARKETING INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 1. PLANIFICACION DEL MARKETING INTERNACIONAL
1.El plan de marketing como instrumento de planificacion y control de la actividad comercial internacional
2.Analisis de la situacion
3.Diagnéstico: analisis DAFO
4 Establecimiento de los objetivos de marketing
5.Principales decisiones sobre el establecimiento de estrategias internacionales
UNIDAD DIDACTICA 2. PLAN OPERATIVO Y ACCIONES DE MARKETING INTERNACIONAL
1.El plan de accion de marketing
2.Asignacion presupuestaria de las acciones de marketing
3.El control del plan de marketing
4.Herramientas informaticas para la organizacion y planificacion de marketing internacional
UNIDAD DIDACTICA 3. BRIEFING DE PRODUCTOS Y/O MARCAS EN LA INTERNACIONALIZACION DE L
1.Concepto y funciones del briefing en el marketing
2.Determinacion de los objetivos de briefing
3.La eleccién de la estructura del briefing
4.Como realizar un briefing
5.La presentacion del briefing

PARTE 4. EXPERTO EN REDES SOCIALES COMO
HERRAMIENTA PARA ELL MARKETING INTERNAC

UNIDAD DIDACTICA 1. EXPERTO EN TECNOLOGIAS DE LA WEB 2.0
1.0rigen de la Web 2.0
2.Principales caracteristicas de la Web 2.0
3.Aplicaciones de la Web 2.0. Principios constitutivos
4.Ventajas de la Web 2.0
5.Nuevas tendencias: la Web 3.0
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UNIDAD DIDACTICA 2. EXPERTO EN APLICACIONES WEB 2.0
1.Introduccién
2.Blogs, webs, wikis
3.Marcadores sociales
4.Aplicaciones en linea
5.Servicios de alojamiento: fotografias, videos y audio
6.Evolucion del perfil de usuario: usuarios 2.0
UNIDAD DIDACTICA 3. REDES SOCIALES Y WEB 2.0
1.Medios sociales
2.Redes sociales
3.Blogs
4.Microblogging
5.Wikis
6.Podcast
7.Plataformas de video
8.Plataformas de fotografia
UNIDAD DIDACTICA 4. APLICACION DE LAS REDES SOCIALES
1.Historia de las redes sociales
2.Definicion de las redes sociales
3.Diccionario basico de las redes sociales
4.Servicios de redes sociales
5.Importancia e impacto social de las redes sociales
6.Profesiones de las redes sociales
7.Ventajas y desventajas de las redes sociales
UNIDAD DIDACTICA 5. CLASIFICACION DE LAS REDES SOCIALES
1.Redes sociales generales
2.Redes sociales especializadas
UNIDAD DIDACTICA 6. MOBILE SOCIAL MEDIA: LOS SMARTPHONES
1.Los smartphones
2.El potencial del movil para las redes sociales
3.Ejemplo de aplicaciones moviles para conectarse a redes sociales
4.Del Social Media al Social Media Moévil
UNIDAD DIDACTICA 7. USO RESPONSABLE DE LAS REDES SOCIALES
1.Introduccioén al uso responsable de las redes sociales
2.Aspectos a tener en cuenta ante una conexion en red
3.Menores e incapaces en las redes sociales
UNIDAD DIDACTICA 8. ASPECTOS LEGALES EN REDES SOCIALES
1.Servicios en las Redes Sociales
2.Proteccion de Datos de Caracter Personal
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3.Proteccion de la Privacidad, Honor, Intimidad y Propia Imagen
4.Proteccion de la Propiedad Intelectual
5.Proteccion de los consumidores y usuarios
6.Delitos en las redes sociales
UNIDAD DIDACTICA 9. FACTORES EN SOCIAL MEDIA
1.Qué factores medir en Social Media para conocer su eficacia
2.Técnicas para Medir las Conversiones en los Social Media
3.Cémo crear un Social Media Plan para tu Negocio
4.Cémo usar el Social Media Marketing para incrementar las ventas
5.Las 5 estrategias en Social Media usadas por grandes empresas para aumentar sus ventas
6.Aprende a medir en términos cuantificables el ROI de una estrategia de Social Media
7.Aprende a medir el ROI en tus campanas de Email Marketing

PARTE S. EXPERTO EN COMERCIO INTERNACION.
MODULO 1. COMERCIO INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 1. INTRODUCCION AL COMERCIO INTERNACIONAL
1.Introduccién
2.Recorrido histérico
3.Ventajas del Comercio Internacional
4.0Operaciones del Comercio Internacional
5.Elementos que componen el Comercio Internacional
UNIDAD DIDACTICA 2. SUJETOS DEL COMERCIO INTERNACIONAL
1.El empresario individual y el ejercicio del comercio en Europa y en Espaiia
2.El empresario social
3.Las sociedades en Espana y en el extranjero
4.Cooperacion y concentracion entre sociedades
5.Incidencias en el derecho comunitario
UNIDAD DIDACTICA 3. ORGANIZACIONES INTERNACIONALES PARTICIPANTES EN EL COMERCIO INT
1.Las organizaciones internacionales
2.Los organismos especializados de las Naciones Unidas
3.0rganizaciones Internacionales de 4ambito regional
UNIDAD DIDACTICA 4. REGIMEN JURIDICO ESPANOL DEL COMERCIO EXTERIOR
1.Marco normativo general del comercio exterior en Espaia
2.Influencias de las disposiciones de la Union Europea
3.Politica comercial multilateral

MODULO II. LA CONTRATACION INTERNACIONAL
UNIDAD DIDACTICA 5. LA CONTRATACION INTERNACIONAL

1.La contratacion internacional
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2.Los principios sobre los contratos internacionales
3.Concepto, elementos y clasificacion del contrato internacional
4.Formacion del contrato
5.Cumplimiento del contrato
6.Clausulas contractuales
UNIDAD DIDACTICA 6. DETERMINACION DEL REGIMEN JURIDICO
1.Ley aplicable al contrato internacional
2.El Convenio de Roma de 1980 y el Reglamento de Roma I
3.La Ley reguladora del contrato internacional al amparo del Reglamento de Roma I
4.Accioén de las normas imperativas
UNIDAD DIDACTICA 7. COMPRAVENTA INTERNACIONAL
1.La compraventa internacional
2.Libertades comunitarias: la libre circulacion de mercancias
3.La Lex Mercatoria
4.La Convencion de Viena de 1980 aplicada a la compraventa internacional
5.Los INCOTERMS
UNIDAD DIDACTICA 8. BIENES INMATERIALES Y DERECHO DE LA COMPETENCIA
1.Propiedad industrial
2.Propiedad intelectual
3.Competencia desleal
4.Derecho de defensa de la competencia
UNIDAD DIDACTICA 9. DISTINTAS MODALIDADES DE CONTRATO
1.Contratos de intermediacion comercial
2.El transporte internacional
3.Contratos de financiacion
4.Contratos de seguros
UNIDAD DIDACTICA 10. LOS MEDIOS DE PAGO INTERNACIONALES
1.Introduccion
2.Factores empresariales determinantes de la seleccion del medio de pago
3.El cheque
4 Transferencias bancarias
5.0rden de pago documentaria
6.Créditos documentarios
7.Remesa documentaria
UNIDAD DIDACTICA 11. VIAS DE SOLUCION DE CONTROVERSIAS
1.Controversias en el ambito del comercio internacional
2.Vias de jurisdiccion estatal
3.El arbitraje internacional
4.Compatibilidad entre arbitraje y la via judicial
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PARTE 6. EXPERTO EN ANALISIS DE RIESGOS Y M
COBERTURA EN LAS OPERACIONES DE COMERCI
INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 1. ORGANIZACION DEL MERCADO DE DIVISAS
1.Concepto y funcion del mercado de divisas.
2.Funcionamiento del mercado de divisas y operaciones mas comunes.
3.Oferta.
4.Demanda.
5.Referencias normativas sobre operaciones de compraventa de divisas y transacciones con el exterior.
6.El tipo de cambio: Sistemas de fijacion. Factores determinantes. Variaciones. Operaciones al contado. Operaciones a plaz
7.El tipo de interés de la divisa.
UNIDAD DIDACTICA 2. ANALISIS DEL RIESGO DE CAMBIO E INTERES EN OPERACIONES DE COMERCI
Y SU COBERTURA
1.El riesgo de cambio.
2.El Seguro de cambio: Concepto y caracteristicas. Formacion de los cambios. Coste o rendimiento del seguro de cambio.
3.0pciones sobre divisas: Concepto, caracteristicas y aplicaciones.
4.Clases de opciones: Determinacion del precio de una opcion.
5.Futuros sobre divisas: Concepto, caracteristicas y funcionamiento.
6.0tros instrumentos de cobertura: Cuentas en divisas. Otros.
7.El riesgo de interés. Cobertura: Futuros en tipos de interés. Swaps de tipos de interés. Otros elementos de cobertura: Caps
8.Utilizacion de herramientas informaticas de tramitacion y gestion integrada de riesgos de cambio ¢ interés
9.Busqueda de informacion: Internet.
10.Aplicaciones informaticas sobre operaciones con divisas.
UNIDAD DIDACTICA 3. OTROS RIESGOS EN OPERACIONES DE COMERCIO INTERNACIONAL Y SU COB
1.Tipos de riesgo: Riesgo comercial. Riesgo politico. Riesgo extraordinario. Otros riesgos.
2.Seguro de crédito a la exportacion: Concepto y caracteristicas generales. Riesgos susceptibles de cobertura.
3.Contratacidn del seguro: sujetos que intervienen y obligaciones de las partes.
4.Compaiiias que operan en el mercado del Seguro de Crédito a la exportacion: CESCE. Otras compaiiias.
5.Modalidades de las polizas y coberturas.
6.Normativa aplicable: normativa general de la actividad aseguradora. Normativa del seguro de crédito a la exportacion.
7.Factoring como instrumento de cobertura de riesgos:
8.Caracteristicas y funcionamiento.
9.Tipos de riesgos que cubre el factoring internacional.
10.Diferencias con el seguro de crédito a la exportacion.
11.Forfaiting como instrumento de cobertura de riesgos
12.Caracteristicas y funcionamiento.
13.Tipos de riesgos que cubre el forfaiting internacional.
14.Diferencias con el factoring.
15.Aplicaciones informaticas de tramitacion y gestion integrada de riesgos.
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